Universidad NMNacional de lugemieria

kacultad de Ingenieria Econdmica v CC. 88,

“"Marge es‘de Gamanca y Nivel
de Actividad emn la [nduscria ~
’ YA o 4
Per ana:dl 950 2688
Bsls
Par- optar el titulo protesional de:

Ingeniero bLcenomista

Wilson E. Rojas Sifuentes

Lima = Pert
1990



III'

INDICE

Fresentacién

Introducciédn

El Sectoowr Industrial Feruwano

gen y Evolucidn
n-cipales Caracteristicas
Tedsrico

Importancia de Conocer los

macidn de Frecios.

lLos Enfogques Tradicionales

Los Mercados Competitivios o

Demanda

Fro-cesos de

de Oferta y

.2 Los Modelos de la Tasa de REetorno y de

1. Ori
2. Fri
Marco
1. l.a

Foor

2"1
3. l.a

3.1

0

-

o

Mar k—up

Z.2.1 El1 Modelo de la Tasa de Retorno

2.2.2 El Modelo de Mark-—-up.

Formacidn de Frecios por Mercados

Formacidn de Frecios por Costos

-2 Formaciédn de Frecios por Demanda.

S Mercacdos —on Precios Determinados por laos

Freciocs Internaciocnales.



3.4 Mercados con Precios Administrados por el
Hobierna.
4. Teorias Acerca de la Relacidn entre Mark-up y
Nivel de Actividad.
4.1 Relacidn Fositiva entre Mark—-up y Nivel de
Actividad
4.2 Relacid4dn Inversa entre Mark—-up y Nivel de
Actividad
4.3 Relacidén Neutra o de lLargo Flazo entre
Marlk—up y Nivel de Actividad.
ITI. Aspectos Metodoldgicos
1. Desagregacidn del Sector
2. Hipdtesis
S El Analisis Empivico
3.1 Estimacidn del Mark-up
V. Andlisis de los FEesultados
1. &4 Nivel Agregado del Sector Manufacturero
2. OAnalisis a Nivel de Ramas
2.1 Industria de Alimentos, Rebidas y Tabaco.
2.2 Industria Textil y Calzados
2.3 Industria Quimica Industrial y Diversa
Z.4 Industria de Minerales no Metdalicos
2.5 Industria Metdalica y Maguinarias
V. Conclusiones y Recomendacicones

Ribliocgrafia

Bnexos



Felacidn de Tablas

Il'l

Il.

ITI.

IV.

VI.

Froteccidn Efectiva Arancelaria y Cambiaria por

Sectores Froductivos.

Concentracidn en la Industria.

Estructura de Zostos en 1las

Industriales.

Nivel y Estructura Arancelaria

Festricciones Fara—-Arancelarias a las

Z1CNeSe.

Indice de Utilidades en

Felacidn de GEraficos

1!1

Indice de Mark-up
la Industria
Indice de Mark-up
CITU 31

Indice de Mark-up
CITU 321

Indice de Mark—up
CITU 32«

Indice de Mark-up
CITU 351

Indice de Mark-—-up

CITU 352

)/

de

de

de

de

de

de

Frincipales

la Industria.

Valumen

Vol umen

Vol umen

Vil umen

Valumen

Vol wmen

de

de

de

de

de

de

Froduwocidn

Fyoduccidn

Froduwscidn

Froducicifn

Froduwsici dn

Froduccidn

Famas

Importa-—

en



7. Indice de Mark-up y de Volumen de Froduccidn -
CITU 36
8. Indice de Mark—-up y de Volumen de Froduccidn -

CITU 38



FRESENTACION

El presente trabajo suwrgid a partir de mi
experiencia en el Instituto Naizicnal de
Flanificacidn, enticdad en la cual asimilé’

discusiones en torno  al procesc  inflacionario—
recesivo Y la necesidad de estudiar el
comportamiento de los diversocs agentes econdmicos en

relacién a este.

Obviamente que las investigaciones presentan
limitaciones, algunas superables atras no; sin
embargx mi1 afan perfeccionista debe hacer un alto
para poder presentar el estado actual del trabajo.
For ello, quisiera resaltar que debera prestarse
atencidn de preferencia a las relaciones entre los
margenes de ganancia y el nivel de actividad L1t T
tendencias. Asimismo, quedo comprometido a tratar
de profundizar y me jorar las estimacicnes
especialmente a nivel de ramas aunque, ciertas
limitaciones de informacidn estadistica pueden
oponerse a este fin. Ello ademas, hace imposible
que uno use un concepto estricto como mark-up o

maraen de ganancia, teniendo que adecuarse a nuestra



instrumentz: de andlisis econdmico, la Tabla Tnsumo

Froducto.

Tada tesis que presente un minim cde rigor
dificilmente puede ser desarvrollado por una sola
persona, mas aln, 51 se presenta al gunas
limitaciones aunque, le saobre empefio. Sin embaraqc,
mu-has de estas pueden ser superadas cuando uno
cuenta con el apoyos de grandes amigos. Es por esta
razdn que no puedos pasar por alto mi agradecimiento
a todos ellosy; en especial al profesor Mg. Juan
Ojeda 1Zardenas quien fue el que me impulsd en la
idea de realizar el presente trabajo. También al

Ing. Economista Godofredo Fortugal, al Economista

Jaime - - Shimabukuro y al Dr. César Ferrari, qguienes
se preccuparocn constantemente del perfecciocnamiento
de la tesis. Finalmente Flora Espinoza, Clara de

Ferrari y Marita Robles me apoyarcon en la redaccidn

y edicidn.



INTRODUCCION

El actual comportamiento de la inflacidn en nuestro
pais hace de especial relevancia la discusidn acerca del
rol  jugado por los diferentes elementos que faorman parte
del precic de un producto en la determinacidn del

proceso inflacionario recesivio.

En ese sentido, uns  de los elementos menos
analizados en los estudios econdmicos npacionales 1o
constituyen los margenes de ganancia, variable sobre la
cual el Estado tiene escasoc control divectamente, en
contraste con otras como el tipo de cambio, la tasa de

interés, las remuneraciones, etcetera.

Por otro lado, la estructura oligopdlica de la
industria y la agran importancia que tiene en el
comportamiento  de nuestra economia Justifican la

necesidad de ccuparnos de este sector.

El oaobjetiva del presente trabajo es investigar

acerca de la relacidn entre el comportamiento de los

)

margenes de ganancias y el nivel de actividad en' el

sector industrial, tanto a nivel global como en las

i
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principales ramas. Fara elloc, se tomd en cuenta las
caracteristicas de las ramas industriales en cuanto a la

estructura del mercado.

Asimismo, se analizd s1 los margenes de ganancia
han Jjugado un reol activo en el proceso inflacionario de
la presente década, tratandose de conocer las reacciones
de los precios ante las medidas que implementaba el

gobiernas con el fin de corrvegiy desequilibrios.

La importancia de este trabagjo radica, en primer
lugar, en llamar la atencidn scobre los efectos que puede
tener el comportamientz de los margenes de ganancia en
la inflacidn, relacicnado con el nivel de la actividad

industrial.

Un segundo aspecto se encuentra en el sentido de,
que al no tener el Estado la capacidad de controlarla nil

de medirla y al desestimar sus efectos, podria hacer

<
fracasar laos objetivos que persigue con la politica%g

econdmica que implemente.

.

Tambieén debe tenerse en cuenta el proceso ! .

redistributivae de ipngresas que se produce en una |

economia caracterizada por uwna inflacidn crdnica, siendo

N



afectados notablemente los se-tores de mas ba jos

ingresos.

Fovr  altimo, creemos que la  trascendencia  del
presente trabajo se cbserva en el planteamiento
metodol dgico que se sigue al tratar de analizar los
margenes de ganancia en las principales ramas

industriales, ya que la mayoria de los  estudios
realizados, tanto para el Feridt como para otras paises,

no han incidido en este aspecto.

Muestra tarea consistid, fundamental mente, en
estimar los margenes de ganancia mediante un proceso de
actualizacidn de la Tabla Insumz Froducto 1979 a precios

de comprador.

El comportamientos de los margenes es analizado en
relacidn al nivel de actividad respectiva. Todo ello en

el marco de la aplicacidn de las politicas econédmicas.

Fara el analisis cualitativo se tuvo en cuenta las
medidas de politica econdmica que se aplicaron dwrante
el periodzs en estudio y que tuvieron efectos directos e

indirectos en los margenes y en la produccidn.



El trabajo ha sido dividido en cinco capitulos.  En
el primerco se hace una somera revisidn acerca de la

evolucidn de la industria y de sus principales

caracteristicas. En el segundo se revisa las teorias
sobre formacidn de precios asi como las  teorias vy
trabajos desarrocllados que vinculan el comportamiento de
los margenes de ganancia al nivel de actividad. El

tercero se dedica a explicar los aspectos metodol d4gicos
scbre los cuales nos basamos para estimar los maragenes
de ganancia. En el cuarta capitulo  analizamos  la
relacié4n entre los margenes de ganancia y el nivel de
actividad, tanto a nivel glaobal del sector manufacturerco
com> a nivel de las principales ramas. Foor Altime, se
presenta las principales conclusicones cobtenidas vy

recomendacicones de politica econdmica.
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I. EL SECTOR INDUSTEIAL FERUAND

En este capitulo se ewplica cémo se llega a formar el
sector industrial en nuestro pais, de +tal manera de
entender las principales caracteristicas del sector. La
importancia del analisis radica en que permitira
demostrar que, ciertamente, es un sector donde predomina
el oligopolic y la proteccidn. Esto trae diversas

Cconsecuencias acerca de su comportamiento Yy la

influencia en el desarrollo de nuestra economia.

El analisis tratara de ser bastante puntual, pues el

objetiva no es extendernos sobre este aspecto, sino
resaltar las principales caracteristicas como un marco
orientador. Ademas ya diversos trabajos han sido

realizados sobre este tema, y es en los cuales nos hemos

basadwz.

1. Origen v Evaolucidn.

El sector industrial llegd a cobrar importancia en
nuestra economia (1), a partir de la implementacidn del
proceso de industrializacidn basada en la sustitucidn de

En el sentido de que lidera el desarrocllo econdmico.



importaciones (2. A fines de la década del siglo XIX
destacaban las industrias alimenticia y textil, ya en
1950 cobraron auge las industrias de papel, cemento y de
ciertos bienes de capital "impulsados por la wunidn entre

la é¢lite local y ciertas empresas extranjeras" (3).

Para llevar a cabo el proceso de industrializacidn se
dictd, en 13533, la Ley de Fromcoidn Industrial sobre la
cual hubieron minimas objeciones y que "representaba
practicamente un subsidio general para la industria

manufacturera" (4.

Esta ley se basé, {fundamentalmente, en exoneracicones

FORN

tributarias, el mane_jo de los aranceles y las ¢
facilidades crediticias. Las excneraciones de impuestas;
a las utilidades llegaron en algunos casos al 1ooxy}
asimisma, se dieron facilidades para importar bienes de
capital y a mediados de los 60 se comenzd a elevar des
manera considerable las tarifas, esto ultimo 5ignificé§
un aumento en la proteccidn efectiva (5).

LLos debates acerca de este procesos ya se habian
iniciado a fines del siglo pasado. Véase Lotler, Julio,
Clases, Estado y NMacién en el Feru, IEF, Ediciocnes,
Lima, julic 198&6. pag. 135.

Thorp, . y Rertvam, &E., Fer:d 1830-1977, Crecimientos
y Politicas en una Economia Abierta, Mzsca  Azul
Eclitores, 1985. pag. <0,

Ibid. pag. 412,

For ejemplo, los automéviles y productos farmaceuwticos



En esta parte cabe preguntarse ;;pov que se dio en

esta epoca tanto impulso a este proceso?. Debe
mencionarse que con ello se abandonaba la idea del
desarrollo econdmico basado en las exportaciones. Entre

los factores que 1o explican  tenemos:

En la década de los 50 se vivieron intensos debates
acerca del car&cter de nuestro desarvollo (6), luego de
ellos la CEFAL llegaba a la conclusidén de que "la
industrializacidn era la sclucidn del dilema <(para
aumentar la productividad, integrar la economia vy
reducir el coeficiente imponwtado del FEID (7). La idea
era pues reducir la dependencia de nuestras economias,
disminuyends la presidn scbre la balanza de pagos vy
generandca una capacidad tecnolégica que nos permitirvia
acceder a los beneficios derivados del incremento de la

productividad.

Otro impulscs muy importante provino de las mencres

(&)

(73

pasaron de tener una proteccidn efectiva de 13% y 18%
en 1963 a una de =147 y 164% en 1985, respectivamente.
Ibid, paag. 408.

Fitzgerald E.V.kE., La Ezconomia Folitica del Ferd 1956-
1978, Desarrollo Econdmico y Reestructuracidn del
Capital. IEF, Ediciones, Lima, noviembre 1981. Las
discusiones givraban en torno a la dependencia y el
dualismo Estos aspectos los desarvaolla en el
capitule IT.

IThid, pag. o9l
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cportunidades de  inversidn  ventables en el sector
exportador a fines de la década de los 30'; por otro
lado, las inversiones extranjeras se orientaban de
preferencia en esa época hacia el sector industrial (8).
La incorporacidédn de las empresas  transnaciocnales en
nuestra economia marcéd su inviabilidad, pues éstas usan
tecnologias sofisticadas basadas en la diversificacidn
de la produccidén que corrvesponden a otbtra grado de
desarrollo de las economias y, por lo tanto, no llegan a
integrarse con el rvesto de sectores de la economia

peruana.

|

|

Con la implementacidn de la ley de promocidni
industrial se pensaba lograr les objetiveos anteriormente
mencicnados, a la par que se le aseqguraba grandeé

niveles de rentabilidad a los inversicocnistas.

pas“ mucho tiempo para llegar a comprobarse qud
este procesc de industrializacidn no dic solucidn a los
problemas, salvo el de generar muy buenas utilidades a

determinados agentes.

Una de las principales debilidades del proceso de
industrializacidn radicd en que estuv basada,

Finzds, Tecobaldz, |l.a Economia Feruana 19501978, Ensayo
Bibliografico, IEF Ediciones, l.ima, mayo 1981. pag. 38.

16
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fundamentalmente, en la&a sustitucién de importacidn de
bienes finales, lo que cred mayor dependencia de insumos
importados. El proceso de sustitucidn de importacicocnes
fue amparada por un reéegimen de proteccidn dwrante muchos
arios, esto mativd la preferencia por el mercado interna
restandole compeltitividad al sector industrial en el
ambito internacional. La estructura rigida de
importaciocnes lleva necesariamente; tras todo intento de
crecimiento, a generar presicnes en la balanza de
pagos, la solucidn frecuente a ello ha sido la recesidn

de la economias

lLa implementacién de la fase de sustituciédn de bienes
de capital no se llegd a realizar, segdn Fajnzylber por
diversas razones. En primer lugar, el proceso de

industrializacidén rconsistid en fomentar la inversidan

privada a base de abaratar los bienes de capital, 1o quéﬂ'-

:

:
sector. Un segunda  punto  tiemne que ver con los
demandantes de estos bienes. Los demandantes nacicnales
preferian importar bienes de capital por 1@ menc
restriccidn de financiamiento intevnacicnal, por  su
parte, las filiales de empresas transnaciocnales siguen

la pxlitica global de la empresa a nivel internacional.

El aspecto relacionado con la limitacidn del mercado

o

4

r
3
)

. . . g5l
se efectuwd mediante un menor nivel de proteccidn a este)!

[=R
AV RS

i

P
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internc al parecer es marginal vyva que en Europa, los
paises pequefos son los proveedovres de bienes de capital
en el mercado internacional (39). De esta manera, 1la
produccidn manufacturera es principalmente, de bienes
de cofnsumz y la industria de bienes de capital no ha

llegado a ser mas que ensambladora.

For ello, el procesco de industrializacién ha tenido
un caracter desestabilizador de la economia en lugar de

contribuivy a un crecimiento sostenido.

La vinculacidédn entre sustitucidn de importacicones y
fomento a las exportaciones debe verse, antes que entre
las alternativas de ser excluyentes o complementarias,
en el marco de un proceso de desarrolloc que trate de
basarse en las potencialidades regionales y que responda

a las carencias sociales de la mayoria (1Q).

Segin Thorp y Rertram "a largo plazo el proceso
industrial de 1los afos sesenta no hubiera podido ser
autosostenida porque las fuertes tasas de inversidn en
las que se bhasaba eran producidas pov politicas que

sibitamente otorgaban incrementos muy sustantivos de

€2

€100

Fajnzylber, Fernando, la Industrializaci4n Trunca de
América Latina, Centro de Economia Transnacional,
Editorial Nueva Imagen, Mexico 1987. E1 retraso de la
industria de bienes de capital es uno de los elementos
por loe gue ha sido llamada "industrializacidn trunca
pags. 186-130.,

Fajnzylher, Ibid.



11
€122

rentabilidades que no podian repetirse continuamente”
(1112. Es deciv, que un procesc de inversidn en nuestro
pais exige un subsidic continuwa que lleva a problemas
fiscales y, por ende, se constituye en un problema

estructuwral.

Z. Principales Caracteristicas

El proceso de industrializacidn en nuestra economia
delined caracteristicas que impidiercon al sector
industrial crecer autcocsocstenidamente y que les admite
actuar de forma rentista. Entre las principales podemos

citars

La tecnologia, es muy intensiva en capital y aunque
es la caracteristica del capitalism> industrial, 1o
relevante es que no permite absorber la abundante mano
de obra existente en nuestro pais (12)3 la tecnologia
usada en nuestra industria corresponde a paises en los
cuales los mercados son mas amplios, ésto facilita la
existencia de grandes oligopolios debido a lo reducido
de nuestro mercado. "Se afianza asi, ain mas, la
dependencia vrespectos al exteriocr y la distorsidn en el
uso de los factores productivos" €130,
Thorp, F. y Bertram, 5. Op.cit., pdag. 417
(lue se ve alimentada por la expulsidén de mano de cbra

del sector agricola.
Thorp, F. y Bertram, 5. Op.cit. paa. 116
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La proteccidn efectiva en nuestro pais, tal como se

menciond anterviormente, ha jugado un vrol muy impovtante
en el desarrvrollo de la industria. Su funcidn esta
ligada a "la determinacidn de las rentabilidades

relativas de los sectores” (14). Por otro lado, ello ha

permitido qgue gran parte de las industrias sean

ineficientes debidc a la menaor competencia. La
proteccidn efectiva en nuestro pais ha afectado
principalmente, a los sectores primariocs como la

agricultura y la mineria, y en menor medida al sector
industrial eyportable como conservas de  pescado vy
textil. En cambio ha favorecido al sector manufacturero,
alimentos y bebidas y confecciones desde 1955 y bienes

de capital a partir de 1973 (15), (vease la tabla I).

La distribucidn de las ingresos determina la
estructura de la demanda, este factor ha sido mencionado
como uno de los elementos que impide un mayor desarrollo
del aparato industrial. Fit=zgerald al analizar el
caracter dualista de nuestra economia encuentra dos
sectores: el empresarial % el N empresarial
(campesino)y este Mltimo presenta un menor dinamismo, 1o

Ferrari, Cesar, Folitica Econdmica, Teovria y Fractica
en el Feru, Fundacidn Friedrich Ebert, Lima, agosto
1983. pdag. 181.

Un reciente trabajo sobre este tema es el de Armas, 4.
Palacios, L., Fossini, R., ElI Sesgco Antiewportador de

la Politica Comercial Feruana: Un Estudio de Froteccidn
Efectiva a la Mineria, Mimexo RZE, Lima, mayo 1989.



TABLA 1 PROTECCION EFECTIVA ARANCELARIA Y CAHBIARIA POR SECTORES PRODUCTIVOS 1/

- e 0o bu o -

et g 0 g 00 O g s 0 e B0 e e O e e e e 0 2 S Bk O e St s e

DIVISION 1955 1963 1973 1979 1982 1985 1988
SECTORES CITu
1 “Extraccidén de linerales -2.9 -17.5  -40.7 -3.1 -33.8 -11.9 -34.7
2 Fund.Aleac.y Refin.de Hin. -2.4 -17.2 -39.3 -32.1 -31.7 -5.1 -27.2
3 Petréleo Crudo y Refinado -13.1  -19.6  -40.5 -32.3 -31.7 =2,2 -24.1
4 Siderurgia 3710 2.0 -13.0 22,2 27.1 -0.3 39.7 19.1
9 Agropecuario 11412 0.5 -14.8 -21.2 8.7 -17.8 24,5  -20.6
6 Harina y Aceite de Pescado -4,0 -19.8 -41.2 -35.3 -33.4 -2,7  -24.9
7 Conservas de Pescado -0.7 -15.7 -30.9 13.9 -9.6 30.6  -11.2
8 Alimentos, Beb.y Tabaco 31-3114 14.1 ~1.17 17,0 142,5 30,9 83.7 -12.1
9 Textil -1.1 -16,0  -33.9 6.3 -6.4 33.3 6.9
10 Confec.Calzado y Cuero 322-324  141,0  258.7 92.8  337.9 138.7 4B3.2  693.2
11 Quinicos 35-353 9.4 -9.0 -0.7 22.4 -3.0 63.0 4.5
12 Ind.Hanuf.Diversas 33+34+36+39 23.6 -1.9 18.5 32.5 6.7 al.17 40.8
13 Bienes de Capital 38 3.4  -11.8 -3.8 33.8 4.8 88.5  155.0
Promedi o 13.0 7.3 -1.8 37.6 2.3 69.4 8.8
Coeficiente de Variabilidad 292.3  994.4 -475.6  239.8 1774.6  180.2  321.6
1/ Estina l1a proteccidn a los sectores productivos resultante de la politica conercial (Aranceles, Certex

e impuestos a la exportacidn) y canbiaria (tipo de canbio real)

fuente: Arnas, A, et.al.,1989., Cuadro N 13.



gue lleva a una menor demanda de manufacturas (163. De

esta manera, la demanda proviene, principalmente, de los

integrantes del sector moderno los cuales son una
minoria. Las consecuencias de uWun mercado reducido
llevan a un alto grado de concentracidn, desincentivan

la inversidn y traban el proceso de acumulacidn.

La concentracidn en nuestra industria ha sidm
revisada ampliamente por Alcorta (17). En su estudio
encuentra que los grados de concentracidn han aumentado
en los Altimos arnos. Fespecto a economias comoe la
colombiana y la chilena, que poseen similares tamarfos de
mercado, la nuestra presenta grados mucho mas altos de
concentracidn., Otro aspecto importante, que el autor
encuentra, es la relacidn inversa entre crecimiento Yy
concentracidn, se explica gue en periodos recesivos las
empresas mas pequernas tienden a cerrar debido a su menor

poder .

Acerca de las causas de la concentracidn se postulan
varias teorias (183, pero dada la manera cémo se llega a
formar el sector industrial peruanc, éste adquiere el

(16) Fitzgerald, 0Op.cit., paag. 43.

€173 Alcorta, Ludovico, Concentracidn y Centralizacidan del
Capital en el Ferd, Fundacidén Friedrich Ebert, Lima,
marzc 1987.

(18) Alcorrta, Op.cit. Cap. TI.



caracter del "“"vrentismao". Segiun esta nocidn los agentes
buszan generar beneficios sin  esfuerzo  productivo,
basdndose en el control del aparato estatal, logrando
asi que se dicten medidas que los favorezcan y aseqguren

su rentabilidad.

La comprabacidén de los altos grados de concentracidn
en la industria permite considerar diferentes
mani festaciones que determinan el procesc de formacidn

de precios en nuestra economia, (vease la tabla I1).

En estas condiciones de concentracidn los empresarios
tienen mayor discrecidn para manejar precios, de tal
manera que pueden jugar un rol activo en la inflacidn
asi como en el proceso de distribucidn de ingresos.  Si
a esto se le suma la proteccidn del mercado, mencionada
Con anterioridad, esta discrecidn debe ampliarse

exzesivamente.



TABLA 11 CONCENTRACION EN LA INDUSTRIA
1969 1973 1983

SECTORES

C1 C4 200 C1 C4 200 1 C4 200
Alinentos 6.6 21.0 61.9 al 17,3 715 8.4 23,2 88.0
Bebidas 21,7 52.1 66, 19.1  47.0 60.1 22,1 58,9 82.6
Tabaco 39.3 100.0 87.6 68.3 100.0 100.0 74.7 100.0 89.7
Textil 8.6 21.6 33.1 7.3 21.4 310 13.6 32.1 63.7
Calzado y Conf.,  10.6 27.6 30.2 1.3 27,3 27.35 28.8 58.9 54.6
Cuero 8.6 32.5 - 4.1 13.0 - 14.3  48.9
fladera 3.7 131 4.1 13.0 14.4  31.1
fuebles 1.3 19.3 11.3 6.6 18.1 6.6 40.7 81.9
Inprenta 10.2  33.1 45.2 8.3 26.1 37.3 19.4 45,5 56.1
Buimica 4.6 15.1 36.9 3.9 13.1 50.3 7.0 18.4 61.7
Caucho 48.6 100.0 100.0 45.4 9.9 92.3 30.1  92.5 87.1
Hiner.no Hetal.  17.9 35.9 46.0 11.9  29.9 45.2 22,0 52,3 74.7
Prod.Hetdlicos 6.4 18.9 28.2 4.5 15.4 22.1 17.3 40.2 50.7
llag.no Eléctrica 19.4 33.7 37.3 10.0  24.0 32.2 1.1 36.5 1.0
Hag.Eléctrica 13.1 32,3 32.1 1.7 31,3 60.0 14.5 46.1 61.0
flat. Transporte 10.3 27.4 38.1 24,6 33.4 70.1 26.7 63.0 B1.6
Otros 3.7 12.4 10,0 4.2 1.1 111 2.1 33.5  40.3
Pronedio Simple  20.9 43.0 49.6 20,3 37.B  49.6 30.5  937.9 38.6

Fuente: Alcorta, L., 1987., Cuadro NQ 7,




La ineficiencia de las empresas también puede ser
alentada por la concentracidn, asimismsry el poder
econdmica que adquieren en la economia les aseqgura un

maycor poader politico perpetuandose el rentismo.



IT. MARCO TEORICO

1. La Importancia de Conocer los Froacesos de Formacidn

de Frecios.

En un pais como Ferid, que lleva ya una decada con
presiones inflacionarias muy fuertes, las cuales estan
afectando el desarrollo econdmico y social resulta de
crucial importancia conocer loas procesos de formacidn de
precios. La persistencia inflacionaria revela que las
decisiones de politica econdmica son tomadas al margen

de entender estos procesos.

En una perspectiva amplia se destaca que "comprender
el mecanismo de formacidn de preciocs en una economia es
fundamental para entender su funcionamiento en 1o que se
refiere a la asignaciédn de recursos dentro de ella,
tambien en la vrelacidn de la inflacidén con otvras
variables, e inclusc en lo relativa a la distribucidn

funcional y sectorial del ingreso" (19).

La funcidn de asignacidn de recursos revela, en el

€132

Jadresic, Esteban, "Una Fevisidn de los Modelos de
Formacidn de Precios", Cuadernos de Economia, No. 67,
diciembre 19835, pag. =#19.
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campo microecondmico, el grado de escasez de ellos y su
usc en diferentes fines alternativos. En el campo
macroecondmico, la inflacidén es una variable muy
importante que explica y que puede ser explicada, por el

comportamiento de otras wvariables econdmicas; de este

modo, actualmente, han tomado mucha importancia las
relacicones de la inflacidn (o] ] la recesidn
Ctestanflacidnd, el deficit fiscal, entre atras.

Finalmente, se puede observar a través de los mecanismos

de formacidn de preciocs cdmzx se  distribuyen los
ingresos., Unh mxdo es a traveés de la evolucidn de los
precios de los factores productivios, tales como salarios

y utilidades; a nivel sectorial son muy ilustrativos,
poy ejemplo, guardando las limitaciones que tiene, las
comparaciones entre la evolucidn de 1los preciocs de

productos de los sectores industrial y agropecuario.

Se comprende, entonces; que la trascendencia de esta
revisiidn esta ligada, necesariamente; al campo de la
pxlitica econdmica. Asi se da mucha importancia a este
aspecto cuando se afirma que las "paliticas
macroecondmicas de ajuste de conrto plazo parten
crucialmente de la hipétesis que adoptan respecto al
mecanism> de determinacidn de precios" (Z0). En ese

(203 Frenkel, Foberto, "Decisiones de Frecioc en Alta
Inflacidén", Desarrollc Econdmico, No., 75, Vol. 19,
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mism> sentido se plantea "la necesidad de tener claridad
sobre el comportamiento de los distintos mercados y la
formacidn de precioas para poder entender las

consecuenclas de determinadas politicas™ (21).

2. lLos Enfoques Tradicionales (23)

Los enfoques tradicionales diferencian, generalmente,
a los procesos de formacidn de preciocos entre  los
mercados competitivos (o de oferta y demanda) y laos
modelos del mark—up y la tasa de retorno prefijada (23).
De este enfoque se desprenden las tearias de la
inflacidn, gque prevalecieron durante la década de losé;

}

sesenta, Yy que diferencian entre la inflacidn por
’i:

demanda (demand-pull) y la inflacidn por coastos (cost-ic

pushl) <243,

wr

1973, pag. =292,

(21) Ferrari, César. "De la Teocria Econdmica a la Politic%
Econdmica", Socialismo y Farticipacidn, No.o 33, Lima™ =
marzo 1986, pag. 25.

(£2) Este término ha sido tomado del trabajo de Jadresic,
Op.=it.

(23) Esta clasificacidn ha sido revisada por Jadresic,
Op.cit. y tambien por Eckstein, 0., y Fromm, G., "The
Price Equaticn", The American Economic Feview, Vol.
LVIII, Nz, &5, 1968.

(24) Puede revisarse a Frisch, Helmut "Inflatiocn Theory

1965-1975. A Second Generation Survey'", Journal of
Economic Literatwre, VYol. XV, No, =, 13977.



2.l Los Mercados Competitivos o de Oferta vy Demanda

Dentro de este mecanism> de oferta y demanda se
diferencian entre los perfectamente competitivos y los
competitivos, este dltima resulta de levantar algunos de
los supuestos del primerc. Se observara que el analisis
ha ido wvariando e incorporando algunos elementos que

trata de hacer més s&lida esta teoria.

En principio, se tiene a los "mercados perfectamente

competitivos" donde los precios se fijan a partir de 1la

igualdad entre la oferta y la demanda. Se asume que en

un caso limite, la oferta y la demanda permaneceran

continuamente en equilibric a traves de cambics
instantaneocs en los precios. Unz de 1los supuestos
principales, en este casx, es el de tener agentes
"price—taker" que pueden comprar y vender todo 1o que

deseen al precio prevaleciente.

Las criticas a este mecanism:r se deben, en primer
lugar, a que los cambics en los precios es costosa en la
mayoria de casocs , entre ellos, en bienes que tengan
altos costos en inventariocs o que son producidos
pedido; en bienes que son producidos en serie y que

necesitan grandes inventarics donde la linea
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produccidn es complicada.

Una segunda critica resulta de no poder explicar gue
agente determina el precic, aunque si se encuentra cual
es la regla de fijacidn. De ello se concluye que si no
sabe quien decide el precaio tampoco se podria explicar

=

poy qué 1o hizo asi. (290

Ambas criticas 1llevan desestimar la nocidn del

equilibrio permanente y continuo.

En otro intento por  justificar la igualdad entre
oferta y demanda se incluyd una explicacidn a travées del
l1lamado "vrematadoyr walrasiano”, quien sugeriria precios

de acuerdo al comportamiento de la oferta y la demanda.

En los 11lamadas "mercados competitivos' se sostiene

que los precios se ajustan de acuerdo a la "ley de
oferta y demanda" pero los precios ya no son sugeridos,

como en el mecanismo anterior, sino efectivos. En este

(23 En Jadresic, Op.Zit., pag. 420, se afirma que todo
modelo de preciaos deberia s@yr capaz de responder a
tres cuestiones, ;quien, cémz Yy pory quée decide los

precios?

'~



mercado no estariamos en perfecta competencia puesto que
se aceptan los casos en que las cantidades efectivas

ofrecidas no coincidan con las respectivas demandas.

La curva de oferta muestra los costos marginales de
produccidn en el corto plazo y la curva de demanda
refleja el volumen de activos que se trata de comprar a

diferentes precios.

El mecanismo de oferta y demanda se expresa de este

modoe: (26D
dF/p %X (d-x)/s
Donde " dPF/p" es la tasa de variacidn del precio

"d" es la demanda de corto plazo," %" es la oferta de
corto plaza o produccidn y "s'" O las  ventas. Esta
formul acidn implicitamente inzluye también a los
inventariocs y drdenes de ventas. Este es otro avance
respecto al caso anterior, pues ahora se hace mas
explicita la dinamica de los ofertantes y demandantes

ante cambios en las respectivas curvas.

(Z6) Ewpresidn tomada del trabajo de Eckstein y Fraomm,
Op.cit.
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En este caso tampooco se sabe quien decide 1las
precios. Tambien es deébil al no explicar acerca de la
velac-idad de ajuste €270 ni de las cantidades

efectivamente transadas. A este respecto se explica que
la velocidad de ajuste dependerd& de las elasticidades de

la curva de oferta y demanda y del tipo de desequilibrio

generado. Fespecto & las cantidades transadas se
mencicna que en los model s de desequilibrio,
generalmente, se supone que éstas corresponden al minimo

entre las cantidades ofrecidas y las demandadas. (28D

For ndltimo quisiéramos destacar dos aspectos que
enfatizan mas en el comportamiento de la firma que en el
mercadno. El primero relaciocnado con los factores que
determinan los cambios en las curvas de oferta y demanda
y el segunda que rvelaciona el nivel de produccidn

respecto a la capacidad de produccidén.

En cuanto al primer aspecto, la empresa maximiza
beneficios en el puntz en que el precioc es igual al

costo marginal.

Z = p% — Wal (%) — Pm.m¥%.

€272 Definida como la tasa —por unidad de tiempo— a la que
la variable se acerca a su valor de equilibrico,
(£8) Jadvesic, Op. Zit., pag. g,



maximizando resultas

p = w (dl/dx) + Fm.m,

donde "x" es la produccidn, "w" la tasa de salario
"L (x2" el total horas hombre, "pm" el precio de las

insumas y "m" insumos por unidad de producto.

De este modo, los cambios en los precios dependera de
los cambios en los costos unitarios de la mano de obra vy

de los insumos.

En cuanto a la influencia del segundo aspecto, ya
mencionado, se afirma que cuando la tasa de producciidn
es baja en relacidén a la capacidad de la industria, las
firmas reduciran sus precios para incrementar las ventas
Yy pov ende, la produccidn tratando de elevar laos
beneficios. For el contrario, cuando la produccidn es
muy alta y rcercana a la capacidad limite las firmas

incrementardan sus precios,

2.2 Los Modelos de la Tasa de Retorno v de Marlk—up

En estos modelos se supone que las firmas deciden

los preciocs teniendo en cuenta los costos como principal



elemento.

Z2.2.1 El1 Modelo de la Tasa de Retorno

En este modelo el precic es fijado de tal manera

gue pueda lograrse una tasa de rvetoorno o de rentabilidad
prefijada de acuerdos a un valumen novrmal o standard de
produccidn. El precio cambia si el costo de produccidn
del wvolumen standard cambia, o si se dan cambios en los

precios de los  principales  i1nsumos  por progresos

tecnoldgicos,

El mcodelo se expresa asi:

Fo=1 K+ Wl

@

donde "u" es la tasa de retorno, "w' o la
remuneracidn unitaria del resto de factores productivos
y MEM, oL "@" los niveles standares de capital, del

resto de factores productivos y de las ventas esperadas.

Se observa en la expresidén que los precios estan
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en funcidén directa de las coastos  uwnitarios standares
—remuneraciones los distintoms factores productivos vy
la productividad media de éstos— incluyendo la tasa de

retorno prefi jada.

Este metodo tiene varias ventajas, en primer
lugar, para empresas arandes porque da una consistencia
interna con el criterio de la tasa de retocrno de la
inversidng en segundo lugar, es conveniente para

empresas que son lideres en ventas pudiendz usar los

costos de empresas menos eficientes como standares.

2.Z.2 El Modelno del FMark—up

La categoria de mark—-up fue usada, por primera
vez, por kKalecki quien la defimid como una relacidn de
los precios medios a los costos primos medios (costos de
las materias primas e importe de 1los salarios), esto
dependera del grado de monopolic (29).  Es decir, es un

margen de ganancia unitario.

Sin embarago, se sefala (30) que el modelo de

alecki, Michael, Teoria de la Dindmica Econdmica,
Ful,Eay Méxici, 1977.
Semmler, Willi, Competencia, Monopolic y Diferenciales



mark-up monopdédlico tiene cierta similitud con la teoria
clasica, en la  cual los  costos de  reproduccidn
determinan el «centro de gravedad alrededor del cual

fluctuan los precios de mercado que dependerian de la

oferta y la demanda.

Al postularse un modelo de mark-up se asume que
son las firmas las que deciden loas precios vy, por lo

tanto, Jjuegan un rol activo en el proceso inflacionario.

Asi en este caso el precio se igualaria a los
costos variables unitarios multiplicados por un factor,
el mark-up. Hay dos tipos de costos que pueden ser
usados para el analisis, tal como se presenta a

continuacidn:

p = Cl+z) C(w.L) 4 p = (l+z) (w.l?2.

(o]}

e

En el primer caso son relevantes los castos medios
efectivos y en el segundo se destacan los costos medios
standares o normales de produccidn. El usar los costos

medics efectivos implica asumivr que el costo marginal

de las Tasas de EHanancia: LConsideraciones Tedricas y
Evidencia Empirica. Economia: 11, Temria y Fractica,
Universidad aAutdinoma Metropolitana, Mexico, Frimavera
1988.



sea igual al costo variable unitario €313, El modela de
mark—up con costos normales seria semejante al de 1la
tasa de retorno si la participacidn standard del capital
respecta a los demas factores productivos se mantiene

caonstante.

En ambos modelos, los parametros de la tasa de
retorna: o de mark—up dependeran de la estructura del
mercado, de las condiciones de la industria, de las
barreras a la entrada, la concentracidédn del mercado, las
elasticidades de la demanda y el nivel de riesgo de 1la&

industria, entre otros.

Fespecto a la estabilidad del mar k—-up sera

ampliamente discutido méas adelante.

For dltimo, quisiéramos destacar que el uwso del
models de la tasa de retorno tiene mayor aplicacidn en
industrias basicas camo sideruragia, refineria de
petrélen, quimica, donde las decisiones estratégicas se
hacen sobre el capital fisico. En cambio, cuando los
beneficios dependen de la eleccidn y disero del producto

Vease el articulo de Carbonetto, D. y Mezzera, J., "La

Inflacidén Recesiva", Socialism> y PFarticipacidn, No.
23, Lima, 1983.



el modelo del mark-up es mas aplicable.

2

3e La Formacidén de Frecios por Mercados

Esta clasificacidén tiene que ver con las formaciones
de precic a un nivel mas agregado y se basan en que
diferencian los mercados de acuerdo a los modelos que

son aplicables a cada uno de ellos.

Uno de los primeros trabajos en este sentido es el de
Falecki (32), en este se hace una divisidn entre los
precios determinados por costos v los determinados por
demanda, el criterio para tal clasificacidn se basa en

las condiciones de la oferta.

Sylos Labini (337 hace una primera divisién similar a!

la de kalecki y en una segunda divisiédn encuentra cCinco
mercados, tres al por mayor (productos agricolas,
minerales e industriales) y dos al por menor (productos
agricolas e industriales y el de serviciaos)l; este

andlisis lo justifica, debido a gue en el corto y en el

Falecki, Op. cit.

Sylos LLabini, FPazlo, "Rigid Frices, Flexible Frices and
Inflation”, Banca Naziconale de lavoro, Guaterly Review,
Viol. XXX, Eoma 198%Z.
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largo plazo, los mecanismos de formacidn de precios son
diferentes por razones relacionadas con la forma del

mercado y los tipos de bienes.

Fara el caso peruanco (34), se hace una aplicacidn de
la teoria Kaleckiana afadiendo dos mercados: el de
preciocs administrados por el gobierno y el determinado

por precios intevnacionales nacionalizados.

3.1l Formacidn de FPreciocs por Costos

En este mercado se ubican a las empresas del sector
industrial, eéstas al tener, generalmente, un caracter

oligopé4lice presentan niveles de capacidad ociosa (35).

Ellos fijan precios socbre la base de los caostos

directos al cual le aplican el porcentaje de mark-up.

kalecki, en este caso, afirma que el precic que
decide la empresa dependera también del precio que fijen
las otras empresas que producen articulos seme jantes. Al

Ferrari, 1986, Op.cit.

Se afirma que la competencia ocligopdédlica  impone a la
empresa la necesidad de operar normalmente por debajo
del limite de la capacidad". Jiménez, F. y REoces, C.,
"Mrecios y  MArgenes de Hanancia o en la Economia
Manufactwera Mexicana”", Economia Mexicana, ZIDE No. 3,
Meéxicz 1981, paa. 186

0]

a
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ser la produccidn elastica, los incrementos en la

demanda no afectaran los precios.

Sabre el punto antericor, Ferrvari distingue entre el
comportamiento de una empresa competitiva Yy una
monopolista (u oligopolistas coludidos). En el primer
caso, ante incrementos en la demanda el mercado se
ajusta aumentandz la cantidad ofertada; en el segundo
caso, el mercado se ajusta elevandose la cantidad
ofertada y el precio, aunque, ello dependera del tipo de

demanda.

Dentro del woligopolioc Sylos Labini distingue entre
el concentrado, donde el producto es homogeneo y existen
pozas empresasy el diferenciado, donde los productos son
similares peroc diferenciados y el mer cado esta
subdividido en un gran ndmero de peguedos mercados cada
uno protegido por barveras; vy por Altimo el mixto, que

es una combinacidn de los anteriores.

Addemas, se admite la posibilidad de que la demanda
afecte a los precios en mercados de manufacturas cuando

se contrae la capacidad occiosa, especialmente ello se da



en paises con alta barrvera tarifaria.



3.2 Formacidn de Frecios por Demanda

Dentro de este mev cades se encuentran,
principalmente, los  productos  agricolas que forman
precio en el mercado interno. Se asume que en el corto
plaza la oferta es inelastica, requiriéndose de un
periodo de tiempo para que ésta aumente, por ello, segin
Ferrari, ante aumentos en la demanda en los mercadas
competitivos el ajuste se hara via preciosy; en cambio en
el casoc de monopolios ("reyes de la papa") estos pueden,
primeramente, reducir la oferta y elevar el precio del
producto vy, luegao, con la presidn de  la  demanda,

aumentar la cantidad ofertada y los precios.

En el largo plazo, los precios dependerdn de los
costos de produccidn, entre ellos, el costo de la mano
de obra, asi como de los preciocs industriales puesto qud
los otros medicos de produccidén son elaborados en la

industria.

2.2 Mercados con Frecios Determinadaos los

Internacionales.

Dentro de ellos se pueden ubicar
agricolas transados internacionalmente utilizados,

preferentemente, en las industrias de alimentos vy



textiles, a los minerales, entre otros.

Segdn Labini, en el mercadz internaciocnal  los
precios de estos productos dependeran de la produccidn
mundial de los mismos (ofertal)y, de la produccidén mundial
de productos industriales que utilicen estas materias
primas (demanda) y, por dltima, de la tasa de interés

p=r ser este mercado muy especulativo.

Asi, la produccidn nacional de estos bienes

enfrentan un precio internacional dado (price-takers).

La relacidén entre el precio interno y externc
dependeran del grado de proteccidng la cual es
determinada por el tipo de cambioc, los aranceles,

impuestos, subsidios, entre aotros.

En este mevcado los incrementos de la demanda se
resuelven mediante aumento de las importaciones

redu-ciédn de evportaciones.
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3. Mercados con Freciocs Administrados por el Gobierno

En paises con alto grado de intervencidn estatal es
muy impartante tener en cueanta los  precios  que
administra el gobierno, en el caso peruano se tienen las
tarifas publicas, los combustibles vy determinados

alimentos coma el arvoz, azudcar, etc.

En este mercado, Ferrari diferencia cuando el precio
es fijado como maximo y cuando se fija un precic minimo.

En el primer caso, si se produce un exceso de demanda el

gxbierno tendra que recurrir a las importacicones o a
manejo de stocks, de 1o contraric se forma un mercado
negro donde el precio sobrepasaria al  fijado como
maximo. En el segundo caso el gobierno, ante excesos de

oferta, tendra que adquirir los  productos  de
contrario el precio bajaria. En ambos casos, cuando el
gobierno pierde el manejo de los precios, éstos pasarian

a formarse por demanda.

4, Temrias Acerca de la Relacidn entve Mark-up v Nivel

de Actividad.

lLas teorias acerca de 1a relacidn entre el
comportamients del mark—-up y el nivel de actividad

pedrian clasificarse en los tres casos posibles; vale



decir, que exista una relacidn positiva, una i1nversa vy

que no exista relacidn entre ellas.

En la mayoria de estudicos realizados sobre el tema,
la relacidn no se plantea respecto al nivel de actividad
sino respecto a la demanda ¢36). For otro lado, hay que
tener también presente que aquellos enfoques que se
relacicnan con la demanda son mas de corto plazo, en
cambic, 1los que se rvefieren al nivel de actividad
productiva son, generalmente;, de largo plazo ligados al

nivel de inversidn.

4,1 Relacidn Fositiva entre Markup v Nivel de Actividad

Esta relacidin se explica cuando los precios se
elevan relativamente respecto a los costos por efecto
del incremento de la demanda, es decir, en pericdos
expansivios, por el contrario los precios  cCcaen en
relacidén a los costos cuando la demanda disminuye.

Este planteamiento se encuentra en los estudios de:
Godley, W. vy Nordhauws, W., "Fricing in the Trade
Cycle", The Economic Jowrpal, Vol.82, Noo 387, 1972, vy
Camargo, J. Yy lLandau, E.; "Variacoes de Demanda,
Estructura de Custos e Margem RBruta de l.ucros no Rrasil
1974-13781, Texto para Discussao No. 3¢, Fontificia
Universidad Catélica do Rio de Janeiro, 1982.
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Este punto de vista se basa, fundamentalmente, en la
relacidn que exite entre el nivel de actividad actual de
una firma y el de su maxima capacidacd productiva que

puede alcanzar.

Se explica que cuando la tasa de produccidn es baja
respecta a la capacidad de la industria, las empresas
trataran de reducir sus precios de tal modo que busquen
incrementar las ventas de produccidn para permitir un
mej)or uso de la capacidad instalada y de este modo
elevar los ingresos. Por el contrario, cuando la
produccidn es muy alta de tal modo que la tasa de
capacicad esta alcanzando el dptimo, seralando la
necesidad de capacidad adicianal, las firmas

incrementaran los precics (37).

En esta linea el énfasis se daria al rol de lags

fuerzas competitivas.

B!

4.2 Relacidn Inversa entre Markup vy NMivel de Actividad

Sobre esta relacidn se afirma que los preciocs se

elevan en relacidn a los coastos cuando la demanda cae y

(373 Eckstein y Fromm, Op.cit.



viceversan. lLas empresas tratarian, en este caso, de
recuperar su tasa de beneficio dptimo elevando precics.
Este comportamiento es posible en industrias de caracter

oligopdlico.

Kalecki afirma que en épocas depresivas surgen
acuerdaos tacitos para "proteger" las ganancias, 1o cual
se traduce en un incremento del grado de monopolio
(mark—-upl), pero ésta vuelve a disminuir en los periodos

de auge.

En un estudic  realizado para Brasil (381 se
demuestra que los margenes brutos de ganancias tienden a
aumentar cuando cae la demanda. Ello se debid a que las
empresas estuvieraon fuertemente endeudadas debido al
crecimiento de la economia en los amos 70 , aunado a las
elevadas tasas de interés que se impusieron a partir de
13980. Asi, las necesidades de flujo de caja corriente
para financiar el capital de giro y compromisos pasados

llevarian a la empresa a actuar de esta manera.

Este efecto tambieén dependeria del mznt o de
endeudamient> de las empresas en relacidn a sus ventas,

de las variaciones de la tasa de interés y del grado de

(38)

Camargo y lLandauw, Op.cit.

l‘_'l. 7



oligopolic.

lla relacidn 1nversa fue examinada también para el

Japdn (REE=D) perc  teniendx presente los grados de
concentracidn. E1 estudio fue comparado con obro
realizado  para los  Estados Unidos  por Watchel Y

Adelshein quienes plantean que las empresas que opeyran
en industrias oconcentradas incrementan sus  mark-ups
durante la recesidn hasta donde puedan para recuperar la
pérdida de ingresos por caida de ventas; asimismo, la
evistencia de capacidad instalada tender&a a refocrzar la

colusidna.

La evidencia, en el caso del Japdn, demostrda 1o
contrarioc, encontrandose que las industrias altamente
concentradas disminuyen sus mark—-ups en recesidn y los
incrementan en  expansién. Segin  los  autores este
comportamients se  deberia, en primer lugar, la
naturaleza de las fluctuaciones econdmicas en Japdn.
6si, en este pais la recesidén s&lo dura un afmo y tiende
a ser muy modesta. De ahi que los empresaricos no dan

mucha importancia a este elemento.  En segundo lugar, la

€33

Odaguiri, H., y VYamashita, T., "Frice Mark-ups, Market
Structure and Rusiness Fluctuation, Japanese
Manufacturing Industries, The Jownal of Industrial
Economics, Vol XXXV, N, 3, marzo 1987.



politica de emplecs no consiste en despedivy  trabajadores

lo que traeria coma consecuencia la caida de la demanda.

Taylor €300 cuandzx  trata sobre el margen de
beneficio, plantea que el margen de equilibrio depende
de 1los niveles de inversidn y de produccidn, las

propensicnes al ahorra del ingreso laboral y de los

beneficios. Se analiza dos comportamientos en el
margen, primerc cuando el nivel de inversidn esta fi jo,
la tasa de beneficio ryequerida para el equilibrio

ahorro—inversidn es una funcidn decreciente del nivel de

produccidn. En segundo lugar,; cuando la participacidén
de la inversidn aumenta sucede 1o misma con el margen de
beneficino. Esto altimo se explica debido a que se
necesita mas ahorro y ello se obtiene a través de

incrementos de margenes % madi ficaciones de la
distribucidn del ingresc hacia los  receptores de

beneficios.

For su parte Frenkel S explica cdmo los
empresarios fijan o deciden precios en situacicones de
alta inflacidn y ante la implementacién de politicas de
shoclk que, generalmente, estan asocciadas a contracciones

de la demanda y rcaidas del nivel de actividad.

20y Taylor, Lance, Modelos Macroecondmicos para los Faises
en Desarraollo, F.C.E., México 1386.
€<41) Frenkel, K. Op.cit.



Desarrclla un modela basadao en las expectativas de
tipo keynesiano, resaltando que existe un lapso de
tiempzx entre el procesc de  produccidn y el de
realizacidn del producto, es decivr, hay un desfase entre

ingresos y gastos.

En este modelo destacan los dos riesgos que enfrenta
el empresarico al decidir precics frente a shocks. El
primero es llamado riesgo de ingreso que se debe a la
incertidumbre de la demanda, de no saber cuanto de la

produccidn va a ser colocado al precioc ofrecido; el

valor de la perdida es el costo de inmovilizar el
capital liquido que se mantiene como existencias, esto
dependera de la tasa de intereés. Un segundx riesqoy

l1lamado de capital, proviene de subestimar el precio
futuros del i1nsumo; el valor de la pérdida resulta de la
diferencia entre el precioc conjeturado y el precic

efectivo del insumo uwtilizado en la produccidén.

El modelo resuelve que la minimizacidn de riesgos,
en situacidén de incertidumbre y frente a shocks se

consigue elevandose el mark—up.



Estos comportamientos de aceleracidn del mark-up los
confirma para la economia Argentina en laos shocks de
1975 y 1976, los cuales ademds estuvieron ligados a

contracciones de la demanda.

En conclusién Frenkel explica que el agrado de
incremento del mark-up dependerd de manera positiva del
arado de incertidumbre y negativamente de la tasa de

interés.

4.3 Relaciédn Meutra de Largo Flazo entre Mark-up

v Nivel de Actividad.

Una tercera corriente nos dice que no  existe
relacidédn entre el mark—up y el nivel de actividad (o
cambios en la demanda?l. El enfasis, en este caso,
radica en los movimientos de, largo plazo.  Un empresaric
N alterara sus precios ante variaciones de demandas que;f
pueden ser temporales, sina ante modificaciones en sus)
costos de produccidn divectos normales. Los cnsto%

novy males son C @-ylad =S en base a la.tendencia histuoric

de la produccidn (420,

i

OJ

{
El enfoque postlkeynesiano asume que los mar k—up sah
!

[

(42) Un desarrcllo tedrico sobre este punto se encuentra en
Jiménez y Foces, Op.iit.



estables en el corto plazo e insensibles a cambios de la

demanda.

En esta linea se analizdy para la ipdustria
manufacturera de Reino Unido (430, la hipdtesis de que
el precioc esta basado en el costao normal. Segdn la
variante que usarocn de esta hipédtesis, el precic es
fijado aplicandcs un porcentaje socbre el promedio
histdédrico normal de los costos corrientes. En su estudio
llegan ademéds a la conclusidn de que la demanda no se

relacionaba con los mark-ups.

Sin embargo, para el pericdz de 1961 a 1969 el

mark—up mostrd una tendencia decreciente.

En un analisis par ramas para la industria
manufacturera mexicana (44) se examind la hipdtesis del
precioc—coasto—normal. A& diferencia del estudio de Godley

y Norvrdhaus, no supone que el margen de ganancia bruta es

constante, es decir, la elasticidad precioc—costo—novrmal
no siempre es igqual a uno en el corto plazo, mas si en
el largo plazo. Al  respecto argumentan, que los

30
Celel

Godley, W. y NMordhaus, W., Op.cit.
Jimeénez, F. y Roces, 2., Op.cit.

L
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margenes de ganancia bruta caen a corto plazo ante un

aument=> en los costos normales porque la empresa sigue
una politica basada en objetivoas de largo plazo. De
este modo, cuando aumentan los costos directos unitarios

debidz a un incremento de precios de los insumos, las

empresas subiran sus precios en menoyr proporcidn de las

costos para mantener constante su margen de ganancia
neta. 5i ademas aumenta la demanda, las empresas
subiran sus precios en menor  medida  para  aobtener
margenes de ganancia mas altos  cuando los  costos

decrezcan porque el aumentz> de la productividad del

trabajo es mas rapido que el de los salarios. E1l
enfoque de competencia oligopolitica en este estudic
lleva a las antericores conclusicones.

Del analisis que realizaron para el periodo 1960-
1975 se aobserva quey, a nivel agregado del sector
manufacturerc, durante el periocds recesivo, 1960-1963,
el margen cae ligeramente. En el pericdo de auge, 196+<-
1970, el margen se eleva, para luegzx mostrar ligero

decrecimiento.

En el sectorr de bienes de consumo existe una
relacidédn positiva entre margen y nivel de actividad.

Este, durante el periodo de estudio, muestra una



tendencia a crecer.

En el sector de bienes intermedios durante el
pericdo recesive 1960-1963 el margen se eleva, luego en
el de auge 19264-1970 continda caon la tendencia
creciente, en el pericdo 1970-75 mostrda decrecimienton.
El margen a lo largo del pericdo presenta una tendencia
a cCcrecer. Este sectorr es mas concentrado que el de

ZONSUMC.

El sector de bienes de capital mostrd el mismo

compavtamientos que el grupo 1.
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IIT. ASFECTOS METODOLOEICOS

i. DESAGREGACION DEL SECTOR

La maymria de los estudios empivicos gque se  han
realizado, tanto en el Ferid como en otros paises, acerca
del mark—up se han basadz en una ecuacidén agregada para
todo el sector industrial, aqui se estaria tomando al
sector  Ccomo s1 fuera uwna sola  empresa El usar
ecuaciones globales presenta algunaos praoblemas. Dos de
estos fueron resaltados en el trabajo realizado por

Jiménez y Roces (452,

Un pr L mer problema, dizen lios autores, "se
relaciona -on el hecho de que en un mercado ologopdlico
la empresa fija el precio de sus productos tomando en

cuenta el mercado y la industria a que pertenece". Este

aspecto ha sido considerado tambieéen por Ealecki.
Asi, contindan loas autores, "la industria impone un
comportamients a la firma individual, por 1o tanto

cualquier hip4tesis scbre la politica de precios

adoptada por ésta debe praobarse por separado, para cada

435 Jiménez, F. y Roces, Op. cit., pag. 190

Ui



industria o grupo de industrias relacionadas por el tipo

de mercancias o mercancias que produce".

Un sequndo problema, afirman, es que "los
resultados a nivel global sean sélo el producto de
compensaciones entre el comportamients de las distintas
ramas gque componen el sector. Ellc puede ser porque
durante el ciclo el comportamientz de las ramas menos
concentradas frente a su margen de ganancia es opuesto

al que siguen las mas concentradas'.

Ademas de esos aspectos habria que considerar otros
factores que caracterizan la estructura de nuestro
aparatc productive naciconal y que son determinantes en
el proceso de formacidn de precios de las distintas

ramas industriales.

Asi podriamos encontrar algunas diferencias en los

siguientes aspectos &

1. Estructura de mercado: las ramas industriales

pueden presentar diferentes condiciones, no sélo  en



cuantz a su grado de concentracidn sino también en 1o
relacicnados a las barreras de entrada, el monto de las
impaortacicnes, la participacién de las empresas en el

mercadoy la diferencia de sus productos ete.

. Estructura de costos: @s decir, diferencias en
cuanto al grado de usx de mano de obra, de i1nsumos
naciocnales e importados etc. Aqui estaria, de alguna

manera, implicito el proceso tecnolégico.

For 1o tanto, la aplicacidn de las politicas paor
parte del aobiernao pueden afectar a las ramas

industriales en forma diferente.

Debido a estas rconsideraciocnes es que se ha

procedido a hacer el analisis de manera desagregada.

De preferencia para la divisiédn de la industria se
utiliza la agrupacidén a & digitos CIIU, trabajandose a
un nivel mas desagregado, 3 digitos, en las ramas para
las cuales los datos estadisticos 1o permitan, asi como

en las que evistan diferencias significativas tanto en



las estructuras de costos como en el tipo de procesc
productive que se lleva a cabo o en las diferencias en
las lineas de produccidn.  For ejemplo, en la industria
quimica, se puede identificar entre las que producen
insumos (guimica industrial) y las que producen bienes

de consumo final (quimica diversal.

Las principales ramas a analizar seran @

Industria de Alimentos, Rebidas y Tabaco

321 Industria Textil

324 Industria de Calzado

3951 Sustancias Quimicas Industriales

392 Productos AQuimicos Diversos

26 Industria de Minerales No Metalicos

28 Industria Metalica y Maquinarias

lLas actividades que estamzos considerandos en ellas
han sido agrupadas de acuercdos a la clasificacidn CIIU

basdncdonos en la Tabla ITnsumz Froducto al Comprador de

1973.

a6
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Se ha excluido a las industrias extractivas como s
elaboracidn y refinacidén de azllcar, refineria de
petr4len, elaboracidén de harina y aceite de pescadso.
Tambien se han excluido a la industria de papel, scbre
la cual el estado tiene participacidn e influencia en la
decisidn de precios. |Las industrias de madera, muebles

y la de manufactura diversa no han sido consideradas por

ser muy insignificantes para el comportamiento del
sector.
La dificultad de contar con informacidn sobre los

precios de los factores productivos a nivel CIIU, con
una mayor desagregacidn, nos impide hacer un andlisis
de este tipo. E11lc constituye una limitacidn!
importante, por 1o que en futurocs trabajos debera

profundizarse.

2. HIFOTESIS

La hipa4tesis principal a demostrar es que las
margenes de ganancia se relaciconan en forma inversa con
el nivel de producciédn, tanto a nivel glaobal como en las

diversas ramas.
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Este comportamiento se explica poyque los
empresarios tratan de mantener su nivel de i1ngreso, asi
al caer la produccidn ante una menor demanda se cubren
via elevacidn de margenes, es decir, los precicos se
incrementan en mayor proporcidn que los costos. Esto es
posible por el cardacter de nuestra economia altamente

oligopolizada y protegida.

Esta relacidn debe ser mas notoria en aquellas

ramas que presentan un mayoyr grado de concentracidn.

Tambien deseamos demostrar que los margenes de
ganancia se incrementan previamente a las medidas que

implementa el gobierno con la finalidad de evitar

atrasos  y corrvregly desequilibrios. De esta manera,
durante la presente década el comportamiento de los
margenes jugd uwn  rol  activoe e importante en el

desarriollao del proceso inflacionario,

3. EL ANALISIS EMFIRICO

El1 andlisis empirico del comportamiento de los

margenes en las diferentes ramas industriales puede ser
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enfrentado utilizando diversos metddos e instrumentosh

1. Una primera forma es estimar los margenes de
ganancaia en base & uwuna muestra de 1los estados

financierocs de las empresas.

Esta fiorma de analisis la encontyamos,
preferentemente, en loas  estudios para 1los paises
desarrallados, tales como el de Odagirvi y Yamashita y
Eckstein y Fromm. Sin embargo, creemos que en nuestro
pais los estados financieros tiemen la dificultad de no

sey confiables.

= Un seqgundr Zamainc es emplear ecuaciones
econométricas donde las variables exdgenas serian 1:.:s
precics de los factores productivos, estimandose los
coeficientes que pueden representar las elasticidades o
las estructuras de costos. Este método de estimacidn 1o
encontramos en los  trabajos realizados para  algunos
paises de émérica Latina. Cabe mencionar los trabajos
de Frenkel y el de Camargo y Landau. Una agran limitacidn
que presenta la econometria para nuestras economias es

la inestabilidad que muestran y que se reflejan en el



comportamiento de las principales variables

macyroecondmicas.

La tercera forma es usar la Tabla Insumo
FProducto actualizandola con los indices de preciocs de
los factores y del bien finpal. La evolucién de costos
se compara con el del wvalor brutos de produccidén,
infiriendose de ésto el comportamiento de los méargenes

de ganancia.

Fara el desarvrollo del presente trabajo se ha

utilizado el tercer metodo.

3.1 Estimacién del Mark-—-up (46D

Siguiendz> la teoria Ealeckiana formulamos una
ecuaciédn que explica las variaciones de preciocs de los
productas industriales en funcidn de variacidn de los
costos unitariocs, & la cual se le anade un  factor

conocido como mark-up.

(460

Estvictamente, la estimacidén del Mark-up, no lo es en
el sentido Kaleckiano de incluiv solo costos primas,
perc si en el sentido de ser un margen uwnitaric de
ganancia. Estz en razdn de la estructura de castos de
la Tabla Insumz Froducto,



Esta ecuacidn se wuséd para actualizar la Tabla
Insumz Froduczto, estimando el margen coms un ratic del
comportamiento del wvalor bruto de produccidn sobre los

costos.

Las Variables s

Fara las incdices de precios industriales
usaremos los Ex—fabrica que publica el

Ministericoc de Industria. (MICTI)

Los indices de volumen fisicog los publica el

MICTI

~ Salarios; usaremos los del sector manufacturero
publicados por el Ministerioc de Trabajo. Cabe
menciconar que esta variable no ha sido trabajada
en forma desagregada por  CZIIU para periodos

trimestrales.

Tipo de Cambioc uwsaremos el importador promedi o,

ello puede constituirse en una limitacidn puesto



que en los Nltimos afios existieron tipos de

ctambios diferenciados. La fuente es el RCRE.
Frecio del Fetrdéleo Residual publicada pomr el
INE.

Tarifas Fiblicas; de energia y agua industrial

publicada por el INE.

Indice de Frecios al por Mayor de los productos

agropecuariosy; publicado por el INE.

Los costos se agruparon en materia prima nacional,
tarifas pdblicas, insumos nacionales, remuneraciones e
insumos  importados, segin la Tabla Insumo Froductog

(Véase la Tabla II1I1).

l.a participacidn de cada uno de los costos son

valorados con los respectivos precios basicos,.



N se ha incluido las costos del créditeo, que

pueden ser medidos con la tasa de intereés, los que

consideraremos como costos i jos. Ademas, usanda la

Tabla se hace dificil calcular su participacidn, pues el

valor que aparece en el rubro cargas financieras es un



TABLA 111 ESTRUCTURA DE COSTOS EN LAS PRINCIPALES RANAS INDUSTRIALES

oY yeyw

3t 321 324 351 352 36 38 TOTAL
INDUSTRIA
Materia Prina Nac. 36,74 17.2% 0.0% 9.0% .17 4.1% 0.17 17.4%
Prod.petroleo 0.9% 1.8l 0.27 3. 1% 1.1 11.9% 0.7% 1,94
Elect. y Agua 0.71 1.17 0.8% 6.41 0.4% 3.71 0.7% 1.2
Renuneraciones 4,71 8.7l 19,17 10.07 11. 6% 13.6% 14.9% .47
Insunos Inportados .67 3.8l 4,97 26.5% 26.77 6.7% 24,50, 12.8%
Insunos Nacionales 24,5 46. 17 99.9% 24,91 38,4/ 28,07 39.5% 35.91
Total 77.0% 78.8% 80.5% 80. 07 79.4% 67.71 80. 4% 71.21,

————re

Fuente: TABLA INSUND PRODUCTO 1979 - A PRECIOS DE COHPRADOR.

et ——




saldo.

Asi  mismoyg cabe menciocnar que sdlo se  estan
considerando los efectos directos, en este casa, al
estar trabajando con wn mism:  sector los efectos

indirectos no son muy relevantes.

Asi se plantea :

Fp = €l+z) # (EA; j#Fp) wean. (1)

dondes:

Pp = Frecio del Rien Final.

(i4+z) = PFargen Unitarioc de Ganancia

Ai j = PFarticipacid4n de cada uno de las

factovres en el RBien Final.

= Frecios de los factores productivos.

l.aa ecuacidén (1) es aplicada en la Tabla Insumo



Froducte procediéndose a su actuwalizacidn

ési tenemos ques el wvalor bruto de la produccidn
(VEBF) es igual a la suma de la demanda intermedia (DI)

més el valor agregado (VA).

VEF

Il

DI + VA ... (2)

Desagregandz en los principales factores y para las

ramas J.

VEF , = I (Nj + I+ Mj+ Rj -+ Ujd ... €3

Suponiendo a Uj como una proporcidn del resto de

costos,

VBPj= (1+2j) B (Nj + Ij + Mj + Tj + Rjdeus (4D

En la matriz de flujos podremos sequir desagregando



Yy para un pericdo especifico (o) tenemos

FjiXjladr = (l+z ) % (Ppi#Ng jCad + Py#ly 5020 +

ij
FriMi jCod + PgsTi (o) + Wil j(add, ., (5)

Frocediendo a revaluar las matrices, en el periocdo

1 tenemaoss:

PjCad.Xj.F 3010 /P o) = (142) (PpCod#Nj j.Pn(1)/Py(a)
+ PiCodaly §uPiC1)/P§(0) + Pplo).Mj j.Pu(1)/Pylo) +

PiCad . Tij. Py (1) /Pg o) + W(ad#blj j¥W (1) /WCad)

S o)L X aadF sl
FjCad X jadPjol/a

PiCD)"Iij"dlﬁl/D) -+ Fﬂ(D)nNij"dpnﬁl/D) 4

(14230  CPNCo) . Nij.dPicl/ay  +

Fg €oda Ty . dPg C2/7a) + Wiad. by j.dWcl/an)

ije

En forma general para el pericdo n tenemaos

= e () . AR N FNC S ! .n a -
FJLu)"XJ.dFJL /o) Cl+z) (JN(_)NIJ dFn N /o0 4
Pi(o)nlij"dpicn/ﬂ) - PmCD3nMiJ"deCn/D) ot

P (o0 e Ty jedPEC /o) + Wiy 5. Aw N/zdde .. (50

donde:

o
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|

Cl+z=

=N

1l

il

Costios de Materia Prima Nacional.

Costios de Insumos Nacional es.

Costos de los Insumos Importados.

Costos de las Tarifas Fablicas.

Utilidades.

Frecio del bien final, se usa aqui el

Indice de Frecios Ex Fabrica.

Unicdades de bienes finales producidos

Indice de Mark-up, estimadco.

Frecio de la Materia Frima Nacional,
se emplea el Indice de Frecios al por
Mayor de los produstos agropecuarios

naciconal es.

Frecio de los Insumos NMacionales, se utilizs
el Indice de Precios Ex—-Fabrica. Se asume
que se comporta igual gue el precioc del

bhien final.

Frecio de las importaciones, se emplea unt
indice del tipo de cambic importadgy

promedic.

Tari fas Frublicas, se usa un indice



de la tarifa de energia eleéctrica

industrial.

W = Salarios, se utiliza un indice del sector

manufacturerao.,

Nige Tije Mige Tijs Lijs al dividirse entre Xj
representan los coeficientes tecnicoas;, es deciry, la
participacidén fisica de cada uno de los factores

productivos por unidad producida.

Supuestos

Fara la estimacién del mark-up se tiene que

adoptar algunos supuestos:

lo. Los coeficientes técnicos se mantienen constantes,

es decir, la tecnologia no cambia.

Zo. Se supone que el precio de los i1nsumos nacionales se

comporta igual que el de los bienes finales.

N se tiene en cuenta los efectos indivectos.

3
0

4o, Los precios usados para actualizar los costos, son
los mismos para todas las ramas, excepto  para

insumos nacionales.
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IV. ANALISIS DE LOS RESULTADOS

En esta parte del trabajo analizaremos la hipédtesis

planteada, en relaciédn a los resultados obtenidos.

1. A Nivel aAgregado del Sector Manufacturero

Observando el grafico (1) claramente nos damos cuenta
que durante todo el pericdo de analisis (1980-13988), no
se da unicamente la relacidn inversa entre los margenes
de ganancia y nivel de actividad. Asi, podemos
destacar 3 pericdos para los cuales la relacidn es

di ferente.

Durante los 2 primeros afos del periocdo en analisis
€1980-1983) nno existe uwuna relacidn clara, luego entre
mediados del 83 y del 85 la relacidn es positiva, en
cambics se torna inversa a partir de mediados de 1985,

durante el periocdo del gobierno aprista.

En 1980 la produccidn se eleva y el mark—-up cae, pero

los afios siguientes hasta mediados del 83, la produccidn
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decrece mientras el mark-up permanece estable. En este
pericdo muchas empresas tuvieron problemas financieros
debide a que se endeudaron para invertir en activos
fijos aprovechando el tipo de cambio sobrevaluado. Ante
la rcaida de la produccidén y la presencia de la
competencia, los ingresos se detericravan. Todo ella
permite concluivr que en realidad en este pericdo el
margen debe haber disminuido. 8in embargo, el haber
utilizado. en el presente estudio, la Tabla Insumao
Froducto en la «cual no se consideran los costos

fimancieros no nos permite demostrar esa caida (47).

Durante esta etapa la economia ingresd a un proceso
de liberalizacidn, basado en la disminucidn de las tasas
arancelarias y pasandose casi todas las partidas a la
categoria de libre importacidn. La tasa de arancel
promedio se redujo de 39 en 1980 a 32 en 198%; las
partidas de libre impowrtacidn que en 1979 representaban
el 75% del universo arancelarico se elevd a cerca del 997

en 198%, (vease las Tablas IV y V).

En 13980 no se sentia todavia el efectos de la apertura

en la produccidn industrial, ademas el sector externo

Véase un andlisis mas exhaustivo en Villafuerte,
et.al., 1986.



TABLA TV NIVEL Y ESTRUCTURA ARANCELARIA

1975 1979 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988
Dic. Dic. Jul. Dic, Dic, Dic. Dic. Dic. Ene. Ago. Dic. Dic. Dic, Dic.
Arancel promedio 1/ 66 339 39 34 32 3% 4 57 61 63 63 63 67 70
Desv.Standard 2/ 26 n.d, nd., 18 18 18 18 22 24 24 24 24 24 20

Arancel lléxiro 355 155 155 60 60 60 60 76 84 86 120 120 120 84

Nin.de Partidas con
tasas advaloren de:

0% 0 31 37 64 63 ] ] ] b b ) 0
Entre 0% y 10% 390 388 9594 9582 629 458 164 177 179 173 170 462
Entre 10% y 20% 773 735 1297 1314 1282 451 689 611 614 618 608 325
Entre 207 y 307 1935 1577 1223 1217 1233 529 575 574 576 580 575 574
Entre 30% y 40% 773 768 647 641 647 1456 751 753 749 749 736 736
Entre 407 y 507 440 436 380 377 378 739 1210 1213 1223 1223 1205 1204
Entre 507 y 60% 455 1149 1029 1031 1040 266 584 579 380 S8B1 570 569
Entre 60% y 70% 209 0 0 0 0 360 127 129 130 129 127 127
Entre 70% y 80% 1735 0 0 0 0 1017 311 312 313 313 307 307
lfas de 80% 317 0 0 0 0 0 904 967 967 967 950 950
Total 3097 5104 5207 5226 5272 5301 9320 95320 5337 5339 5254 5254

1/ Noninal Arinético
2/ Calculada en base al arancel promedio excluyendo sobretasa.
Fuente: Arnas,A, Palacios, L, Rossini,R., 1989,



pasaba por un buen momento debido a los términcs de
intercambio  favorables (48);, fue el sector minero

Jjustamente el qgue impulsé la produccidén industrial.

A partir del 81, el efecto de dicha apertura se deja
sentir con fuerza en la produccidn que comienza a caer,
en forma notable, hasta 13982 ingresando el pais en una
gran crisis. A ello, no s4lo se sumd la crisis externa
que aobligd devaluar, a fin de alcanzar paridad,
acelerando la inflacidn y afectando la demanda, sino
ademas los fendmenos climatolédgicos adversos. En este
contexto, las industrias no pudieron compensar la caida
de la produccidn con  elevacidén de las margenes

unitarios.

El segundo periodo observado es entre mediados de
19828 y de 1983, durante el que se observa una relacidn
positiva entre los margenes de ganancia y el nivel de
artividad. Evisten varios elementos que pueden explicar
este comportamiento. En primer lugar,; la politica de

apertura empiezd a debilitarse, asi la tasa de arancel

€487

De esto aprovechd el gobierna para llevar a cabo el
proceso de apertura. Fara un analisis mas detallado de
éste y de sus implicancias veéase el trabajo de
Hervrera, Zésar, "Devaluacidn e Inflacidn en un Contexto
de Apertura y Lrisis del SHector Externz”, Inflacidn vy
Fedistribucién en el Feru, Fundacid4n Friedrich Ebert,
Lima, julic 1983.
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promedia se elevd a 36 en diciembre del 82, llegando a
) /A en diciembre del 1985. For St lado, las

restricciones para—arancelarias nee fueron

sustancialmente modificadas (véase las Tablas IV y V.

Este hecho significaba un intento de proteger a la
industria, éstas tuviercon la oportunidad de elevar sus
margenes, luego de soportar una crisis muy dura, lo que
podria  entenderse coma uwuna inflacidn reprimida que

encontrd favorable este cambio de politica .

Foor otro lacdc, la aceleracidén del pr o esc

devaluatorio, a partir de marzo de 1984 que se acentud a

fines de afc, alentaba constantemente las expectativas.
Ademas, no hay que olvidar el fendmeno politico pues se 1

vivia un ambiente electoral en el cual era casi segura ;.
Z
la victoria del APRA, de quien se esperaba medidas 2
u
;IR
controlistas. Asi los empresarios elevarcon sus precios |
>Q
. . 0
por encima del incremento en sus costos para defenderse ;2
\(.03’
de la posible cangelaciédn de los precios (49), Aunque §
2
al parecer, la politica a implementarse se decidid dias § 3
g

previos a tomar el gobierno, 1o cual debe haber creado

Véase el articulo de  Ferrari, César, ":Y  Si
Congelaramos  los  Frecios?', Froceso Econdmico,  Mayo
13985.
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(3502

mayoy incertidumbre (502,

El tercer periodo observado es el que comprende desde
agosto de 1985 hasta fines de 1988. En estos afos
existe una relacién preferentemente inversa entre los
margenes y el nivel de actividad, a excepcidn de 1987.
Lo resaltable es que durante estos 3 afros y medic se
vivid primeroc, hasta fines de 1987, una etapa de
reactivacidn muy acelerada para rapidamente, en el
Altimo an de analisis, volver al proceso

inflacionario-recesivo.

Desde el tercer trimestre de 1985 hasta fines de 1987
la produccidn se eleva en forma rapida. El margen por
el contrario comienza a descender pero sélo hasta fines
de 1986, pues durante 1987 se nota uwuna ligera

recuperancidén.

El nuevo gobiernc llevd a cabo una politica de
reactivacidn por el lado de la demanda aumentando las
salariocs reales. Ademas acentud la proteccidédn del
mercado, fundamentalmente el mecanismo fue por el lado

Vease Webb, Fichard, La Hestacidn del Flan

sntinflacionaric del Perd, E1 Trimestre Econdmico, Vol
LIV, México, setiembre de 1987

7%
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de las partidas de importacidn restringidas que se
elevaron de 350 en Julic a 1550 en diciembre de 1985, a
2975 en junio de 1987 y a 4719 en diciembre de 1987.
Tambien se prohibieron las importaciones de 525 partidas

(Véase tabla V).

El margen de ganancia logrdéd descender hasta fines de
1986 como consecuencia de varios factores: el principal
estuvo asociado al mayor volumen de ventas que tenian,
lo gque concuerda con la hipédtesis planteada. E1 segundo
factor, aunque de menor importancia, estda asociado a la
politica de congelamiento de precios. For otro lado,
algunas industrias adelantaron sus precios lo que les

permitid, posteriormente, disminuir margenes (51).

Un elementos a destacar es que al congelarse laos
precios se vieron afectados los costos por el lado de la
materia prima de procedencia agricola que poseen oferta
rigida en el corto plazo asi como los servicios, en este
sentido el mar lk—up resultd afectado. Esto  altimo

implica que no hubo una total estabilizacidn de costos.

€317 Veéase, Schuldt, Jurgen, "Desinflacidn y
Feestructuracidn Econdmica en el Fern 1985-1986, Maodelo
para Armar", Inflacidn Cero, Editorial Oveja Negra,
diciembre 13986G.



A& partir de 1987 el margen de ganancia comenzéd a
elevarse aunque;, 1o hizoc ligeramente luego que se
relajara el sistema de administracidn de precios y se

comenzara a devaluar en forma encubievrta (traslado de

partidas arancelarias de un tipzx de cambio a otrad.
Durante ese afo también se comenzaron a sentir las
presiones de demanda, pues el grado de uso de la
capacidad instalada estaba llegando a sus limites. l-as

restricciones de divisas se acentuaron al trasladarse
las partidas de libre importacidn al yuby o de

restringidas u observadas.

El sobrecalentamiento de la economia, que se produjo
en 1987, da lugar pues a que los margenes se eleven
junto al nivel de produccidn, dandose asi la relacidn

positiva aunque s4lo para ese afo.

Las presicnes de divisas y el atraso de los precios
bédsicos llevdéd en 1988 a la aplicacién de medidas que
cofducren a una caida drastica y acelerada del nivel de
actividad. 5e da el comportamiento esperado de aumento

de margengs.
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Hay un fendmeno muy importante que ocurre a 1o largo
del periodo de analisis, cbservando el grdafico €1), (52)
para el sector fabril se concluye que cuando el indice
de produccidn fisica se encuentra por encima de  su
promedio histdrico, el indice de margen de ganancia esta

por debajo de su pramedic y viceversa. Esto demuestra

v

claramente nuestra hipé4tesis de que el empresarico cubre
la caida de ventas con mayores margenes de ganancias.
Ahora trataremos de wver cdédmo evolucionaron las

utilidades, para ello hemos multiplicado el indice de
margenes por el indice de volumen fisico (conocido
también como la masa de ganancial En la tabla VI=-— -
notamos que las utilidades mas altas se hicieron a fines
de 1987 donde la economia alcanzd su maximo nivel de
crecimiento y las mds bajas durante 1983, un afio de gran

CYisis.

Asi las mayores utilidades son posibles gracias a una
pxlitica expansiva muy intensa aunado a una proteccian
infinita, debidx a las restriccicones de importaciones,

1o que permite un margen unitaric muy alto.

(52) Este gré&fico ha sido elaborado usando el metodo norma-
lizado del Paquete Estadis tico TSF,



TABLA VI INDICES DE UTILIDADES EN LA INDUSTRIA

- o e - - = - -

PERIODO

1980 1 13,5 203.8  81.8 143.4 133.7 134.3 180.9 143.3
I1 143.3 180.5 143.4 144.4 1453 152.4 181.7 172.9
IT 151.4  200.2 144.4 128.6 152.0 169.9 190.5 179.7
IV 154.8  200.0 133.7 176.6 163.8 165.5 193.8 196.2
1981 I 140.4  174.0 114,8 1249 137.1 148.3 173.6 175.5
II 140.6 178.5 117.5 126.1 143.3 160.5 182.7 174.6
I 152,7  197.3 1201 147.7 161.3 150.2 195.6 188.0
IV 152.8  217.4 108.3 127.8 168.0 151.5 204.8 181.8
1982 I 132.2  183.9 106.8  86.9 (34,2 129.0 188.5 141,2
I1 137.1  180.0 108.4  92.1 139.8 149.6 169.2 153.6
I 1412 189.7 132.7 117.4 157.7 144.5 169.5 139.7
v 135.9 206.4 1221 98,2 158.5 140.7 183.8 119.0
1983 1 115.8 179.4 9.7 63.1 108.3 128.8 144.2  90.1
I 109.1 161.9  94.4 78,0  99.7 132.1 139.1 77.9
I 110.7 170.0 9.8 60.9 1127 131.4 129.2  76.0
v 120.0 193.7 100.7  76.1 132.7 124.0 162.4  89.1
1984 1 109.4 171.3  99.3  59.9 1353 112.2 132.3 88.4
Il 118.0 181.5 113.5 75.3 146.5 117.7 130.8  91.6
[r 128,41 211.3 121.9  77.4 160.7 117.1 133.6  98.4
IV 138.2 230.3 127.3  81.4 153.6 120.1 159.5 106.1
1985 1 140.8 243.2 1345 55.0 146.6 128.1 . 146.9 109.7
II 140.2 228.4 144.2  95.2 147.4 145.9 134.1 115.7
[rr 1337 216.4 151.8 81,0 145.5 122,3 123.1 100.7
IV 135.8 216.6 130.4  75.7 147.7 121.0 131.1 111.8
1986 1 130.2 204.4 137.5 72.8 132.7 126.2 156.2 {13.7
Il 145.0 204.3 136.0  77.8 136.4 160.9 150.1 143.3
[T 149.4  210.5 133.1 83.3 160.7 174.5 177.9 133.9
IV 164.3 236.8 143.4  91.2 169.5 194.3 204.6 180.7
1987 [ 155.4 209.4 144.6 78,1 152.1 189.3 195.5 168.l
I1 166.0 223.4 154.0  43.6 135.4 212.5 214.0 173.1
Irr 186.0 257.5 164.3  20.0 173.7 215.5 230.1 198.8
v 194.5 281.1 173.8  50.7 181.0 223.1 241.8 212.3
1988 I 192,1 296.3 178.3  41.3 177.5 202.7 271.9 173.4
I1 194.1 272,3 191.8 50.8 191.0 199.2 289.0 187.8
I 199.0 333.5 182.1  52.5 230.1 208.4 294.9 170.3
IV 150.5 277.2 122.4  32.8 193.9 186.5 160.8 113.4

———————— g > 0 0 o o e 0t
= = e e e O 0 e e e o e G O o -
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Expliquémos ahora lo que nos muestran las regresiones
efectuadas para verificar 1o planteado. En el anexo
econometrico mostramos las regresicnes realizadas entre

=D

los indices de mark—up y de volumen de produccidn 53,

Fara los afios 1980-1982 los resultados muestran un
coeficiente negativo poco significative es decir, la
relacisn para este pericdo no es clarajy (véase anewo 1)
asimismzx en el grafico 1 se observa que el margen se

mantiene estable y la produccidn declina ligeramente.

Fara el segundo pericdo, comprendido entre 1983 vy
Jjulic de 13985, la regresidn efectuada nos da un
coeficiente negativeo de poca significancia, aunque el
resto de indicadores estan conformes. Esto significa,
que en este pericdo tampoco se cumple la hipédtesis

planteada, tvease anexo ).

Fara el tercer pericdo, comprendido entre julioc de
1985 y diciembre de 1988, la regresid4n entre los indices

Las regresicones presentadas tienen limitaciones de

autoocovrelacidn y en los casos en loas que han sido
eliminadas, los coeficientes no son significativos.
Esto impide hacer un analisis mas extenso acerca del
significado de los coeficientes, restringiéndolo a

observar los signos como un elemento que muestre las
tendencias.



nos muestra un coeficiente negatiwvo de poiza
significancia. [El resto de indicadores estan conformes,
resaltands el coeficiente de determinacién RY de 85%
(vease anexz 3), En este periodo no se cumple la
hip4dtesis planteada; debido a que durante el aro 1987 el

mardgen Yy la produccidn se movieron en el mismo sentido.

Luegz, hemoxs efectuads una regresidn para observar
la relacién en el largo plazo, es decir, durante los
nueve anos de analisis. Observamos que el coeficiente
es negativo v muy significativo, aunque es afectado por
la autocorrelacidn, siendo el coeficiente de
determinacidn de 85.€% (vease anexc 4), De ello podemos
concluir que en @l largo plazo la hipédtesis planteada se

cumple.

Los cambios muy bruscos observados en los margenes de
ganancia en los udltimos afnos demuestra, en gran medida,
los cambiocs en la politica econdmica. El crecimiento
del mark—-up en 1987, que precede a la caida de 1la
produccidn, estd asociado & las restricciones de
divisas, a la saturacidn del grado de usc de la
capacidad instalada y al relajamientx en el sistema de

conty o) de precios  (ésto implica mayores costos que no



pueden captarse a traveés de la metodologia empleadal; y
en 1388 su crecimients corresponde alos ajustes
macroecondmicos que se producen y que generan adelanto
de preciaos, son los costos de reposicidn y la

incertidumbre loas que influyen de manera notable.

A& manera de conclusidn, queremos aclarar que s1 bien
existe uwuna relacidén nversa en el largo plazo entre
ambas variables, eésta se ve afectada tambien por otros
factores y el tipo de politicas implementadas. De ello
se desprende que si las variables de politica  son
inestables se daran grandes cambhicos y dispersidn en los

margenes.



. Analisis a Nivel de Ramas

-

2.1 Industria de &limentms, Rebidas v Tabaco (ZITU 310

Al analizar los resultados, que se muestran en el
grafico 2 y que explican esta rama, debe tenerse en

cuenta que muchos de los productos han mantenido una

politica de precios controlados y de subsidios a través
de diferentes mecanismos (crediticios, cambiarios,
etc.). Entre loas mas importantes se encuentran los

lacteos; aceites, entre otros.

El comportamiento del mark-up y de la produccidn
son muy parecidos a lo que occurvre a nivel de todo el

sector manufacturera.

Asi, durante el primer afoc (1980), la produccidn
crece y los dos siguientes se mantienen estancados, para
caey en 1983. Por su parte el marlk-up presenta, después
de caer en el afo 13980, un estancamientao. Durante este
pericdo la rama de alimentos no se ve tan afectada por
la apertura, debido a que las industrias poseen mayor
competitividad externa (especialmente bebidas y tabaco)

ademas, por lo general, la demanda de alimentos se

87
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reduce en menoy medida que la de otros bienes en

periodos de caida de ingresc.

l-uego de la caida de la produccidn en 13983, ésta se
recupera en 1984 para nuevamente caer hasta mediados de
1985. For su parte, el mark-up después de presentar un
estancamiento hasta mediados de 1984 empieza a crecer
hasta mediados de 1983. Durante este periodo se intentd
reducir los subsidics de 1los productos con precios
controlados por lo que éstos fueron reajustados en forma
continua creciendo por encima del resto de los productos
de la canasta familiar. Los preciocs del trigo y del
aceite de soya dejaron de ser controlados en 1983, en
cambio con los lacteos ocurrid 1o contrario al rezagarse
sSuUs precics. La caida de la produccidn, a comienzos de
1985, se debid a problemas de abastecimiento de materias

primas tharinas, fideos, aceites).

Del mismo modo, durante el pericdo 1985-1988 el
comportamientos entre ambas variables es semejante a la

que enfrenta todo el sector manufacturerco.

Se observa durante 1985, 1986 y 1288 una relacidn

inversa entre margen de ganancia y nivel de actividad.



lLa regresiin efectuada de largo plazo (para los 9
afivs de apdlisis) nos permite deduciv gue la relacidén
inversa predomina, se muestra también que la variable
explicativa, indice de vaolumen de produccidng es

significativa (veéase anexo 3.

Esta rama se vio muy afectada durante 1987 por la
politica de congel amient o de preciaos Y el
desabastecimiento de INSUMOS, debido a la menaoy
disponibilidad de cdivisas. Ello llevéd a especulacicnes y

escasex de los principales alimentos.

2o Industria Textil v Calzado

En este sector hemos preferido diferenciar entre la
rama textil y la de calzado. La primera esta ligada, en
gran medida, al sector exportador en cambio la seqgunda

estd centrada en atender al mercado interno.

Industria Textil CIIU 3210

Se chserva en el arafico  deana relacidn

predominantemente Positiva entre el comportamiento del
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mark-up y del nivel de actividad, salvo para el periodo

comprendido de mediados de 1985 a fines de 1986.

La regresidn efectuada muestra un coceficiente
positiva y el F<  de 59.0% <(véase anexo 6). Este sector
se comparta competitivamente antes que oligopdlicamente,
debidae a que fija el precia  en el mer cadao
internacional, es decir, es un "price taker"., For ellwo
tambiéen el precioc al que coloca su produccidn en el

mevycado local depende del precic internaciconal.

La rcaida continua del mark-up y del nivel de
produc-cién, desde 1380 hasta 1983, esta asociada a la
caida de la demanda interna y externa. La recesidn
internacional llevd a implantar medidas proteccionistas
en los principales paises demandantes. La caida de los
ingresos en el mercado internc y la apertura externa
permitiercn que los precios de estos productos se
compoytaran moderadamente, asi crecieron en mencor medida

que la devaluacidn e inflascidn.,

A partir de 1984 y hasta fines de 13987 la
produccidn se recuperd notoriamente.  El mark-up por su

parte se eleva también a partir de esa fecha, pero desde



mediados de 1985 hasta fines de 1986 decrece debido a la
nueva politica, aunque este cambiz es menos notoric que
en el resto de sectores. El congelamiento del tipo de

cambic tuvo un sesgo antiexportador.

Esta recuperacién se vio favaorecida por las
restricciones a las importaciones de textiles para el
mercado interno, reduciéndose la competencia. Por otro
lada, hubo mejoras en los mercados de exportaciédn a
traves de una expansidén hacia Europa. Asimismo, la
devaluacidén acelerada abligd a ajustar los precios de
sus productus, 1o cual se tradujo en una elevacidn del

mar k—up.

Después de 1987 la industria textil se comporta
igual que el resto de las ramas ante el agravamiento de

la crisis.

Industria de Calzado (CIIU 3240,

Muestra también, a partir de 13981 y hasta 1983, un
proceso recesivo muy grave al igual que la caida del
may k—up . Su caida en este sector es mas drastica que en
el de textiles, que implicaria una menor

competitividad, (vease grafico ),

[
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A partir de mediad=s de 1982, el mark-up se
incrementa en forma notoria hasta mediados de 1985, en
cambio la produccidn se mantiene estancada. Este sector
al depender del mercado interno ante la rcaida de los
salarios no pudo colocar mayor produccidén. For otro
lado, las restricciones a la importacidn de productos
competitivos aunado al  proceso  devaluatorio permitid

elevar el mark—-up.

Con la nueva politica que se implantd, a partir de
agosto de 1985, el mark-—up cayd ligeramente para qgue a

partir de 13986 muestre una tendencia creciente cue se

acentita a fines de 1%987. En 1986, la produccidn, tuva
una leve recuperacidn, (9%), contrastando con el restao
de industrias debido a la escasez de cueroc, con ello no
se pudo abastecer a la mayor demanda produciendose

|

—

presiones de ese lado. En 1987 la produccidn cayd en

41%. por el atentado que sufriera la empresa EATA,

estancdndose en ese nivel en 1988 ante la aguda crisis.

La regresidn efectuada nos permite identificar que
en el largo plazo (1980-13988) prevalece la relacidan
inversa, aunque graficamente ocbservamos que ésta sdélo se
dio a partir del segundo semestre de 19859, Ademas el

coeficiente de la produccidn no es significativo, (vease

AY



anexoa 7).

Ll

M Industria Guimica Industrial Diversa
Y

También en el andlisis de este sector se distingue
la actividad de quimica industrial y la de quimica
diversa. La primera es productora de insumos y dedica
parte de su produccidn a la ewportacidn, mediante la
empresa Rayer; por  su parte la sequnda actividead

depende, fundamentalmente, del mevrcad:o internco.

Fama de Quimicas Industriales (ZIIU 3512,

S5e observa en el agrafico 5 que el mark-up se
mantiene estable desde 13980 hasta 198Z, lueg> muestra
alguna tendencia creciente hasta mediados de 1985. Fionr

su arte la roducci én luego de rcrecer ligeramente en
P P y € C

1280, cae hasta 1983 donde otra vezx empieza a
recuperarse. El comportamiento del mark-up y 1la
produccidn estd asociach cierto arado de

competitividad que presentan las industrias en este
sector, @s el caso de Rayer y Guimica del PFacifico que
poseen tecnologia modernay, y de caracter de industria

basica, pues sus productos son demandados por casi todos
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los sectores de la economia. lLLa caida de la produccidén
en 1983 se vio influida na sélo por la menor demanda
sino también por los problemas con la planta de Urea en

Talara perteneciente a FETROFERU, cabe destacar que esta
empresa es la principal productora de fertilizantes
(7.47 aprowimadamente). Fasada la crisis de 1983 la
produccidn crecid en forma sostenida (salvae en 1385 que
se estanca) hasta fines de 1987, afzx en el cual esta
actividad llega a alcanzar el mas alto nivel de uso de

su capacidad instalada. Durante 1984 la recuperacién se

via favorecida por las exportaciones de Bayer al Grupo
Andino.

En 1385 disminuyd la oferta de abonos Y
fertilizantes por problemas tecnicos en Cachimayo vy

laborales en Fertisa.

Durante el afo 1988 el mark—-up se elevd bruscamente
frente a los shocks que se implementaron después de
haber descendido con las medidas aplicadas a partir del

segundo semestre de 1985.

La regresidn econometrica, efectuada para el

periods  de andlisis, nos muestra el predominic de la



- & . . . . .
relacidn jpversa aunque la variable explicativa, indice

de volumen de produccidng no  aparece significativa,

(vease anexo 83,

Industria Quimica Diversa (ZIIU 352).

Fara esta actividad, que dedica principalmente su
produccidn al mercadz interno, la relacidén 1nversa
entre mark—up y produccidén se observa claramente para
todo el pericdo de andlisis. dsi; en 1980 el mark-up
cae ligeramente y la produccidn se eleva, luego a partir
de 1981, el mark-up crecid hasta mediados de 1985 y la
produccidn cayd, recuperandose a partivr de 19885. El

otro tramo se da desde fines de 1987, (vease grafico €).

La regresién efectuada para el largo plazo da un
coeficiente negative y muy significative y un RS de

80.3%, (véase anexo ).

En esta rama las industrias principales son la de
productos farmaceuticos y de  tocador. La industria
farmaceutica es oligopdlica y depende, en gran medida,
de insumos importados, al ser estios productos

indispensables los primeros y diversificados los



(GRAFICO 6)
INDICE DE WARK-UE % DE UOLUMEN DE PRODUCCION - CIIU 352
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segundas; o] panejo del mark-up es mas facil.

s Industrias de Minerales no Metalicos, CIIU 36

Esta rama depende, en pr1mer lugar, del
comportamiento del sector construccidn, pues las
principales industrias son la de cemento y de vidrio.
En menor medida demandan, a esta actividad, las

industrias de bebidas y de material de transpaorte.

La producciédn de esta rama decrecid a lo largo de

los S primerocs aros de esta decada como consecuencia de
la caida de la actividad de construcocidn. El mark-up

mostrd desde 1980 hasta 1987 cierta estabilidad, salvo
un ligero crecimiento durante 13984, con tendencia a
incrementarse a partir de 1987. La produccidn se
recupera a partir de 1986 debido al crecimiento de 1a
actividad de construccién y de otras demandantes,
cayendao desde 139588 cuando se produjo arandes
desabastecimientos de cemento. La reactivaciédn de este
sector, en 1986, fue posible tambiéen por la estabilidad

de sus preciocs (cemento, ladrillac), (véase grafica 7).

La regresidn efectuada para el pericdo de andlisis



(GRAFICO 7)
INDICE DE HARK-UP ¥ DE UOLLUMEN DE PRODUCCION - CIIU 36
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nas  muestra  la  rvelacién  positiva aungue con un

coeficiente no significative, (véase anexs 100.

=

2.9 Industria Metalica v Maguinarias (CIIU 383

Esta industria comprende a los bienes de capital vy
de consums duradero.
La produccidn crecid en 1980, pero luegos entréd en

recesidn hasta 1985 en que se recupera de manera
saostenida hasta fines de 1987, en que nuevamente i1ngresa
en la recesidn. El mark-up decrecece ligeramente hasta
1982, luegn se incrementa hasta 1985 y vuelve a caer

hasta 13987 para elevarse briscamente durante 1988,

tvease grafico 8).

La ligera caida del mark-up desde 13980 hasta 1982
se debif a la mayor competencia exterma lo cual tambieén

influyéd en la caida de la produccidng ademas de la

contraccidn del mercado interno, en ese sentido las
industrias de material de transporte y de
electrodomésticos fueron muy afectadas. Asimismo, la

elaboracidn de productos metalicos se vio agravada por

la recesidn internmnacicnal oy la aplicacidn de medidas
n]

1oz



(GRAFICO 8)
INDICE DE KARK-UPF % DE UOLUREH DE FRODUCCION - CIIU 38
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proteccionistas en el mercado internaciconal.

En el pericdo 1983-1985 el mark-up se eleva al
comenzar  a  protegerse el  mercadao, en cambioc  la

produccidn no responde.

En el pericdo 1985-1987 el mark—-up cayé con la
congelacidn de precios, lo que permitid el incremento de
la demanda, se auna a ello la reduccién en las tasas de
intereés, elemento importante para la adquisicidn de este

tip> de bienes. En este periocdo la Industria de Material

de Transporte na pudo cubrivr la demanda por lo que las
empresas comercializadoras  establecieron listas de
espera.

l-a regresidn efectuada, para todo el pericdo en
andalisis, nos muestra que en el largo plazo prevalece
una relacidn inversa entre mark—up y nivel de actividad,
el rcoeficiente es significative, el coceficiente de

determinacidén (FZ) es de 86.7%, f(vease anexo 11).
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VI.

CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

1. & nivel glabal del sector manufacturero, durante

el periodo de andlisis neo existe una relacidn
estable y definida entre el comportamiento del
markup y el nivel de actividad. La relacidn

predominante a largo plazo es inversa, loa que esta
de acuerdo a los  planteamientos kKaleckianos,

cumpliéndose la principal hipédtesis planteada.

2 Se destacan 3 pericdos en los cuales las
relaciones entre ambas variables se comportan de
di ferente manera, acorde con las diversas politicas

econdmicas implementadas.

3. Durante el periodo 1980-1398%, el mark-up se
mantiene practicamente constante, en cambic  la
produccidn presenta una leve tendencia decreciente.
El efecto de la apertura es la principal causa de
este comportamiento. Ante una mayor competencia las
Eempresas pudieron compensar  la caida en la

produccidn con incrementos de mark-ups.
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4. Durante el pericdo comprendido entre mediados de
1983 y de 1985, se aobserva una relacidn positiva, es
decir, el mark-up se incrementa y la produccidén se
recupera ligeramente. La rectificacidn de 1la
politica  de apertura, las aceleraciones en los
procesos de ajustes de las principales precios

basicos de la economia y las expectativas generadas

en torno a ello; asi como a politicas controlistas
explican este comportamiento.
9. Durante el periocdo 1985-1988 se aobserva una

marcada relacidn inversa entre ambas variables

(salva durante 1987 en que se da una relacidén
positiva, entendiendose coma o una presidn de
demanda) Durante el primer afic y medio de este
per iodo menores marlk-up se relacicocnan con mayores

vl diimenes de produccidn, luegoe en 1988, ante la
caida de la producciédn debido a los continuos shocks
implementados para reducir los desequilibriocs, Ilns

marl:—ups se elevan notablemente.

6. A1 hacer un an&lisis por ramas industriales,

cbservamos que sélo la rama textil y la de minerales
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no metalicos presentan una relacidn positiva en el

comportamiento del mark-up y el nivel de actividad.

El primerc al estar bastante ligado al mercadao
externs se comporta como "price-taker”. El segundo
se ve limitado por tener con frecuencia precilos

control ados.,

7. El resto de ramas presentan un comportamiento muy
seme jante al del sector manufacturero total. Las de
Cuimica Diversa y de Metdlicas y Maquinarias
presentan a largo plazo uwuna relacidédn inversa de
me jor ajuste. Esto se da en ramas que presentan
arandes diferencias en su grado de concentracidn, loys

que debilita el efecto de esta dltima.

8. Los niveles mas altos de mark—-up se alcanzan %(J
mediados de 19835, es decir pYrevio a 1
implementacidn de un nueva programa econdmico y Eﬁ
1988, afc en el cual se producen uné\sevifadé
cshoclks. La incertidumbre vespecto a los ShDCk%S.\
elevan pues notablemente el comportamiento del marki
up. Fov otro lado, el nivel del mark-up mas bajo se
ohbtuve a fines de 1986, eépoca de congelamiento de

precios y crecimients de produccidan.



107

Y. Las mayores utilidades (masa de ganancias) en el
sector industrial se obtuvieron entre fines de 1387
Yy comienzos de 1988, pericodo en el cual hubo gran

presidn cle demanda. Las utilidades mas bajas se

obtuvieron en 1982 .

10. Politicas ascrciadas a la restriccidn de la

demanda y que trae como consencuencia la recesidng
se constituyen en uno de los principales factores
inflacionarios. El mecanisma observado  es via
incrementos de 1los mark—-ups, perc ello sélo es

posible cuando la industria mantiene cierto nivel de
proteccidn. Por lo tanto buscar evitar la caida de
la demanda es indispensable para tener mencores

niveles inflacionariocs.

1i1. La elevacian de los mark-ups en pericdos
recesivos demuestra el poder de proteccidn que
sobre sus ingresos tienen las empresas en  la

industria.

12, La disminucién de la proteccidén efectiva al
sector industrial (apertura del mercado) ayuda a

controlar los mark-ups vy por 1o tanto a disminuir el
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ritma inflacionaric.  Apoyar tal tipo de medida, san
embargo deberia estar en funcién de un cambic en la
estructura de produccidn del sector industrial, gque
esté basada en las potencialidades del pais y que
permita tener en el medianc plazo una economia mas

estable.

13. Si bien en el presente trabajo se muestran
tendencias entre el mark-up y el nivel de actividad,
se hace necesario profundizar en estudics
especiticas para cada rama industrial, debido a las

diferencias existentes entre ellas.

14, El comportamiento alcista del mark-up refleja el

mecanism» de defensa que adoptan las empresasc
[\J

industriales en periodos recesivos. Esto deberia]

ser contrastado con los mecanismos (si es que los

tienen) del resto de agentes econédmicos en esa&}
mismas circunstancias. Elln ayudaria a entender ej

process de distribucidn de ingresos en  épocas dpo

crisis gue es la que predomina en la dltima década.;



109

BRIBL IOGRAFIA

Alarco, German y Del Hierro, PFatricia, Comportamiento

Empesarial y Politica Macroeconémica en el Perd, Los
Casos del Sector Industria y Comercic, Fundacidén F.

Ebert, Lima, diciembre 1987.

Alcorta, Ludovico, Concentraciédn vy Centralizacidn del

Capital en el Ferd, Fundacién F. Ebert, Lima, marza

1287.

Or mas, Ay Falacics, Ly FRossini, Fay El Sesgo
Peruanas: Un
Antiexportador de la PRPolitica Comercial

Estudic de Froteccidn Efectiva a la Minerie, imewy

BOFE., LLima, mayo 198%9.

Fain, Organizacidn Incdustrial,

John Wiley % Sans,

Inc, Nueva York 1968.

Fanco Zentral de Feserva del Ferut, Memoria, varios aros.

Caller, Jaime y Chuecas, Fosario, Insumo—Froducto v

Estructura FProductiva, Lima, mayo 1983.

Cotler, Julio, LClases Estado y Macidn en el Fert, IEF

Edicicnes, Lima, julic 1986.

Camargo, José y Landau, Elena, Variacoes de Demanda,




Estructura de Custos e Margem RBruta de Lucvros no Brasil,
texto para discussan, Num. 24, Fontificia Universidade

Catdélica do Rio de Janeivro, 198%2.

Larbonettog Daniel y Mezzera, Jaime "La Inflacidén

Fecesiva, GgGuocialismo y Farticipacidén, Num. 25, Lima

Eckstein, Otto y Fromm, Gary, "The Frice Equaticn", The

y Vzl. LVIII, Num. 35; December

Fajnzyber, Fernando, La Industrializacidn Trunca de

110

América Latina, Centro de Economia Transnacional,

Editorial Nueva Imagen, Mexico, 1987

Ferrari, César, Folitica Econdmica Teoria_y Préactica en

el Perid, Fundacidn F. fbert, Lima, agosto 1989.

Ferrari, Cé=ar, "De la Teoria Econdmica a la Politica
=

Econdmica , Socialismo FParticipacidén, Num. 33, Lima

marzo 1986,

Ferrari, César, ";Y s1 Congelaramos PFrecios?", Froceso

Econdmica, mayo 1%83.

Fitzgerald, E.V.lk, La Economia Folitica del Fern 1956-

1978, Degarrollo Econdmico y Reestructuracidn del

Capital, IEF Edicicones, Lima, noviembre 1981.



111

Frenkel, Roberto, "Inflacidén, Shiocks y Mar k—up,

Argentina 1975-1982", Ensayos Econdmicos, Num. 30, junio

1984,
Frenkel, Foberto, "Decisiones de Frecio en  Alta
Inflaci4n"; Desarrclloc Econédmico, Num. 75, WVol. 19,
1979.

Frisch, Helmut, "Inflation Theory 1963-1975, A Second

Generation Survey", Jownal of Economic Literature,

Vol. XV, Num. <, December 1377.

Godley, W y Nordhaus, W, "Fricing in The Trade Cycle",

The Economic Jouwrnal, Val, 832, Num. 327, September 1972,

Herrera, César, "Devaluacidén e Inflacidn en un Contextao

de @Apertura y Crisis del Sector Externo”, Inflacidn vy

Fedistribucién en el Fernd, Fundacién F. Ebert, Lima,

Jjulioc 1385.

Instituto MNacional de Estadistica, Tablas Insumo

Fyroducto 1979, Lima 1981.

Institubo Nacional de Estadistica, Informes

Estadisticos, Varios.

Instituto Nacional de Flanificacidn, Crecimiento

Selectivo de la FProduccién, Fichas Tecnicas, Mimeo,

Lima, mar=zco 1'988.

Instituts Nacicnal de Flanificacidn, Flan MNacional de




112

Desarrolla 1986-1990, LLima 1986.

Jadresic, Esteban, "Una Fevisi4n de 1los Modelos de

Formacién de PFrecios", Cuaderncs de Economia, Num. 67,

diciembre 198%5.

Jiménez, Felix y Roces, Larlaos, "Frecios y Margenes de

Ganancia en la Economia Manufacturera Mexicana®,

Economia Mexicana, CIDE, Num. 3, México 19B1.

Falecki, Michael, Teoria _de la Din&mica Econémica,

F.C.E, México 1977.

lLa jcy, Manuel, "FPrecios, Subsidios y Monocpolio, Fundacidn

F. Ebert, Lima, enero 1986.

Ministerio de Industria y Comercio Intericr, Turismo e

Integracidn, Informes Estadisticos, Varios.

Odagivri, H y Yamashita, T, "Frice Mark-ups, Market
Structure and Rusiness Fluctuation, Japanese

Manufactuwring Industries", The Journal of Industrial

Economics, Vol. XXXV, Num. 3 marzo 1987.

Okun, Artur, Prices and Quantities, a Macroeconomic

Analysis, The Brookings Institution, Washington D.C.

1981.

Finzas, Teobaldoy, La Economia Feruana 1950-1978. Ensayao

Bibliografico, IEP Ediciones, L.ima, mayo 1981.



Schuldt, Juragen, "Desinflacifn y Feestructuraciian
Econdmica en el PFerd 1985-1986, Modelo para Armar”,

Inflacidn Cero, Editorial Oveja Negra, diciembre 1986.

Semmler, Willi, "Competencia, Monopolioc y Diferenciales
de las Tasas de Ganancia: Consideracicones Tedricas vy
Evidencia Empirica"”, Economia: 11, Teoria v Fractica,
Universidad Autédnoma Metropolitana, México, Frimavera de

1988.

Sereylan, M. y Shimabukurcz, J. Variaciocnes del Marlk-up

en el Corto Flazo, Mimeo, INF-DGFE, abril 1'988.

Sylos Labini, Paolo, "Rigid PFrices, Flexible Prices and

Inflation”, Banca Nazicnale de Lavoro, Quaterly FEeview,

Vial . XXXV, Foma 198Z.

Taylowr, Lance, Modelos Macroeconédmicos para los Faises

en Desarrollo, F.C.E., Méexico 1986.

Thorp, RE. y Rertram, &G, Peru 1890-1977, Crecimiento y

Faliticas en una Economia Abierta, Mosca Azul Editores,

Lima 1983.

Villafuerte, M, Tavara, J, Aracz M, FRodriguez, R, vy
Villaran, F, Feactivacidn Industrial de Corto a Mediano

Flazo, Fundacidn F. Ebert, lLima, enero 1986.

Wehb, Richard, La Gestacidén del Flan Antinflacicnarico

del Pern, El Trimetres Econdmica, Val. LIV, México,

11



11

setiembre 1987.



